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Far samtidig to sto

APPBETJENTE DORLASER

re forhandleravtaler

Den norske, digitale nokkelprodusenten Unloc har gjennomfert sin andre
emisjon, der tidligere RS Platou-sjef Peter Anker kom inn som investor.

H GRUNDE GRIMSTAD
grunde.grimstad@finansavisen.no
Den digitale ngkkelprodusenten
Unloc pa Aker Brygge har gjen-
nomfprt sin andre emisjon. Sel-
skapet fikk inn totalt 6,9 millioner
kroner, og métte takke neitil flere
interesserte investorer.

-Detvariutgangspunktet
en emisjon for eksisterende
aksjoneerer, og den ble kraf-
tigovertegnetilgpet avbare
noen timer. De ansatte kjopte
for hele 3,2 millioner kroner,
forteller daglig leder og del-
griinder Kris RiiseiUnloc.

Enavinvestorene somklarte a
komme seginn er Peter M. Anker,
somi2014 var med og selge skips-
og offshoremeglerhuset RS Platou
til Clarksons for 3 milliarder kro-
ner. Han fikk investere for 1 mil-
lion kroneriemisjonen.

- Vi skulle egentlig bare hente

5 millioner, men vi mottok ordrer
patotalt 10,7 millioner, sier Riise.

Beholder aksjemajoriteten
Riise og August Flatby etablerte
Unloci2017 basertpaetmaloma
gjore deling av husngkler «like en-
kelt som & sende en tekstmelding».
Sasent somifjor var det fortsatt
kun deto griinderne palgnnings-
listen, men organisasjonen hari
dag ekspandert til ti ansatte som
alle ertildelt aksjeposteriselska-
pet.

Bedriften har kontorer pa Aker
BryggeiOslo, der den ogsa harall
sinutviklingsvirksomhet.

Selskapet gjennomforte sin
forste emisjon pa 3,2 millioner
kroner i juni 2018, da det fikk
med seg tre investorer som kjop-
te totalt 16 prosent av aksjene.
Kjoperne var det norske inkuba-
tor-/venturefondet Arkwright X

og forskningsinstituttet Simula
Innovations.

Den tredje var eiendoms-
utvikleren Urbanium Grup-
pen, somidagbruker Unlocs
digitale ngklerialle sine bolig-
prosjekter.

Unloc-grinderne og de an-
satte beholder aksjemajoriteten
iselskapet, med en eierandel pa
totalt 70 prosent.

P4 hey tid
- Folk er blitt vant til 4 ha et stort
utvalg digitale hjelpemidler til-
gjengelig fra mobiltelefonen. Det
kommer stadig flere spgrsmal
frakunder som ogsa vil bruke en
app til 41ase opp hus og hytte, el-
ler kunne dele ngkler med andre,
forklarer Riise.

- Vi tok pa oss oppgaven
med i skape en enklere hver-
dag for alle som har en inn-

gangsdgr. Men vi er ngdt til
afinne gode og solide samar-
beidspartnere hvis vi skal kla-
reabrytegjennomimarkedet
og oppna bred distribusjon.

Beleilig nok melder selskapet
idag at det inngar samarbeids-
avtaler med to av landets stor-
ste leverandgrer innen laser og
adgangssystemer, forhandler-
kjedene Certego (tidligere Las-
gruppen) og Lassenteret.

— Det er en vinn-vinn-situ-
asjon. Certego og Lassenteret
kan tilby var app som en tilleggs-
tjeneste for sine kunder, som der-
med blir vare kunder. Til gjengjeld
kan de fainn flere oppdrag gjen-
nom at vare kunder blir deres kun-
der, sier Riise.

Internasjonal kjempe
- For oss er dette en enorm mulig-
het for 4 oppna en raskere vekst,

NYE INVESTERINGER: Peter Anker, tidligere
sjef for RS Platou, bruker noe av gevinsten fra
salget til Clarksons til 4 investere i den digitale
lasleverandgren Unloc. FOTO: EIVIND YGGESETH

Platou-topp investerer
i digital lasesmed

APPN@KKEL: Unloc lar deg styre

tilgang til huset ditt via mobiltelefonen.
FOTO: UNLOC

siden det blant annet vil inkludere
leveranser til store eiendoms-
prosjekter, sier Riise.

I tillegg er det et visst interna-
sjonalt sus over den ene avtalen.

Certego er nemlig et datter-
selskap avingenringere enn
Assa Abloy, verdens storste
leverandgr av portsystemer,
adgangskontroll, godshiandte-
ring og sikkerhetssluser. Kon-
sernet ogsa har kjogpt opp en
rekke kjente kvalitetsmerker
innen las og beslag, somblant
andre TrioVing.

Lassenteret er Norges storste
privateide aktar, og eies av Stale
Raaog ansatte. Selskapet har to-
talt145 ansatte, oghadde ifjoren
omsetning pa drgyt 200 millioner
kroner.



