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Amigos patrocinadores, desde la primera edición de Revista El Bramade-
ro, hemos reforzado nuestro propósito de vender más mientras abona-
mos el campo con semillas para cultivar nuestros mercados y alcanzar 
más y mejores posiciones para sus marcas y productos.

Como directores de El Bramadero, sabemos lo que significa una revista 
como herramienta promocional; la experiencia nos ha iluminado para 
lograr el marco ideal para lucir sus productos y, a decir por los resul-
tados, hemos logrado una excelente plataforma de posicionamiento y 
expansión para ustedes.

Después de 3 años, con la edición número 12 en sus manos, podemos 
evidenciar el crecimiento de Revista El Bramadero y la fidelidad de nues-
tros más fieles patrocinadores, quienes han crecido con nosotros en este 
proyecto, año tras año, desde su nacimiento.

Hoy nos sentimos más que seguros de su funcionalidad y del aporte al 
valor de sus productos como una herramienta de ventas con alto poten-
cial, para el desarrollo de todos, y como una pieza estratégica indispen-
sable para la expansión.

Por supuesto que una herramienta no funciona sola, pero de una u otra 
forma, nos sentimos satisfechos de cumplir con nuestro propósito bási-
co: VENDER MÁS Y ALCANZAR MEJORES POSICIONES EN NUES-
TROS MERCADOS.

Invitamos a proveedores y “no proveedores” a poner sus productos en 
nuestras páginas con más frecuencia, con la confianza de que serán con-
siderados por el público adecuado en un campo más amplio y fértil 
para posicionar sus marcas y desarrollar una mayor distribución de sus 
productos.

Reafirmamos nuestro compromiso; hoy somos más profesionales y, 
como en cada año, reforzaremos la estrategia para entregar mejores re-
sultados con un servicio insuperable. Esperamos seguir contando con su 
participación.

GRACIAS DE ANTEMANO Y MUCHO ÉXITO PARA TODOS.

ODONTOLOGÍA EN EQUINOS:
PROBLEMAS Y SU IMPORTANCIA
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Víctor Camacho Morales

Los problemas dentales en los 
equinos son de gran importancia 
en la práctica de veterinaria, ya 
que, si no son tomados en cuen-
ta, se puede estar incurriendo en 
dificultades mayores que provoca-

rán grandes daños en el animal. Es-
tos problemas se pueden relacionar 

con la aprehensión de los alimentos, 
con la mala masticación y la deglución, 
también con el mal uso de los frenos a 
la hora de trabajar los caballos.

Es importante saber que la aparición 
de alteraciones dentales afecta de 
diversas formas la salud del animal y 
compromete su digestión, por tanto, 
es fundamental tener un buen cono-
cimiento práctico de las fórmulas den-
tarias, de la estructura de los dientes y 
del tiempo de erupción normal de és-
tos, y así emitir el diagnóstico acertado 
de los principales problemas.

ODONTOLOGÍA EN EQUINOS:
         PROBLEMAS Y 
               SU IMPORTANCIA

Así, en la cavidad oral podemos en-
contrar problemas, en los molares, 
premolares, caninos e incisivos, como 
lo son escalones, rampas y desgaste 
de incisivos y muchos más. Son muy 
frecuentes en equinos los problemas 
dentarios, por lo cual podemos y de-
bemos hacer una revisión cada año y 
verificar si es necesario un tratamiento, 
ya que se podrían observar anomalías 
o síntomas más prolongados como 
pérdida de peso, ingerir aire más fre-
cuentemente y presencia de alimento 
en el comedero.

Para un examen clínico odontológico 
y para poder determinar si es necesa-
rio un tratamiento, podemos hacer un 
tratamiento odontológico, ya sea con 
un sistema motorizado o bien manual, 
como lo son las limas. Claro, tene-
mos que resaltar que éstos sólo son 
algunos instrumentos, y no podemos 
olvidar un abre bocas, un almartigón o  
jicamón para poder apoyarnos en cuan- 
to se haga el tratamiento.

Aquí podemos observar algunos ins-
trumentos para poder hacer un trata-
miento de dientes. Podemos observar 
un sistema motorizado y un sistema 
manual. Las enfermedades orales son 
uno de los principales problemas del 
caballo y ocupan el tercer lugar en la 
casuística global de esta especie, sien-
do las anormalidades dentales las res- 
ponsables de la gran mayoría de las con-
diciones observadas. Frecuentemen- 
te podemos encontrar anormalidades 
en el desgaste de los dientes premo-
lares, de los molares y, de todas las 
piezas dentarias, éstas son las que pre- 
sentan una prevalencia de afección más 
alta. Adicionalmente, estudios post  
mortem han mostrado una gran pro-
porción de animales enfermos que clí-
nicamente no manifiestan el problema 
durante su vida.

La aparición de alteraciones dentales 

afecta de diversas formas la salud del 

animal y compromete su digestión.
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LA LECHE DE MAMÁ… 
¿DAÑINA?

ENFERMEDADES QUE 
ADQUIEREN LOS 

BECERROS AL TOMAR 
LECHE DE VACA

Amigos lectores, en esta ocasión quie-
ro compartirles unos datos muy im-
portantes acerca de enfermedades que 
afectan a los becerros y que son tras-
mitidas al tomar leche de sus madres.

Sí… increíble, pero muy cierto.

Claro no siempre sucede, ni todos los 
becerritos se van a contagiar. Sólo son 
aquéllos cuyas madres son portadoras 
de microbios que podrían enfermar a 
éstos.

Pues bien… Miren… Se trata de lo si-
guiente: Normalmente el ganadero ali-
menta a sus becerros, “a toda leche”, 
como vulgarmente se dice, ya que las 
vacas no se ordeñan, y así dejan que el 
becerro consuma en su totalidad la le-
che y… bueno, el ganadero lo ve como 
algo productivo, hasta cierto punto, ya 
que el becerro crece más rápido, al-
canzando pesos muy deseables para 

su venta al destete; y es muy cierto, 
pero resulta que no todos los becerros 
logran esos objetivos.

Según estudios realizados, han demos-
trado que el 60% de los terneros no 
alcanzan estos resultados. ¿Por qué? 
Pues porque existen enfermedades 
que se transmiten a éstos, cuando con-
sumen de sus madres leche contami-
nada con microorganismos, de los cua-
les estas vacas son portadoras, pero 
que no les causan enfermedad a ellas, 
pero sí a sus propias crías.

Y bueno, tal vez algunos ganaderos 
no lo han percibido, ignorando el gra-
ve problema que les está afectando y 
mermando su producción y su eco
nomía.

A continuación, mencionaré breve-
mente las enfermedades que afectan a 
los becerros:

PARATUBERCULOSIS, enferme-
dad que también es conocida como 
ENFERMEDAD DE JOHNE.

Es una infección que afecta a los intes-
tinos de los terneros, provocando dia-
rreas severas y ocurriendo la muerte 
en 2 o 3 días. No existe tratamiento 
médico que la cure.  Las bacterias cau-
santes están presentes en la leche y en 
el calostro de muchas vacas infectadas; 
y se sabe que ocurre la transmisión de 
la vaca embarazada a su feto. Los ter-
neros jóvenes son muy susceptibles 
y con frecuencia son infectados en el 
período de lactancia, ya sea a través 
de la ingestión de la leche de la madre 
en sí o de leche contaminada con las 
heces de otras vacas infectadas. Los 
signos clínicos más comunes de la pa-
ratuberculosis son diarrea y pérdida de 
peso y la condición corporal crónica, 
a veces intermitente. La enfermedad 
es crónica y estas señales empeoran 
con el tiempo. Al paso del tiempo tam-
bién  las heces se vuelven más líquidas, 
pero tienden a no contener sangre o 
grandes cantidades de moco. El agente 
causal es una bacteria denominada My-
cobacterium avium subesp. Paratuber-
culosis (M. paratuberculosis), descrita 
por primera vez hace más de 100 años 
en Alemania.

MVZ Guillermo Ortega Landa
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MICOPLASMOSIS

Principalmente, en el ternero se va a presentar un problema 
neumónico y problemas de otitis. El micoplasma se puede 
alojar en la ubre de las terneras, provocando mastitis en la 
primera lactación. Algunos signos clínicos que se presentan 
en el animal son los siguientes:

El animal comienza con fiebre de 40° C y una caída brus-
ca de la producción de leche, anorexia, atonía ruminal, tos, 
bradicardia y depresión; el animal se aparta, no se mueve y 
permanece con las patas abiertas, el lomo arqueado y la ca-
beza extendida. Presentan dolor a la percusión torácica. A la 
auscultación se presentan roces pleurales ocasionados por 
la inflamación aguda, sin murmullo vesicular y con ruidos de 
líquidos y estertores húmedos.

Se puede hacer un tratamiento con tilosina, antibiótico muy 
específico para micoplasma. Otra forma de control es mues-
trear periódicamente el tanque o las cubetas, perolas de 
leche, para buscar micoplasma. De encontrarlos, se beben 
hacer pruebas individuales para identificar cuáles vacas son 
positivas y separarlas del hato. Además, se recomienda te-
ner buenas medidas de higiene en el ordeño.

DIARREA VIRAL BOVINA (DVB)

La naturaleza de la diarrea viral es que, como es viral, baja el 
sistema inmune del ternero, haciéndolo muy susceptible a 
enfermedades secundarias o a bacterias oportunistas, dán-
dose una sintomatología de fiebre, neumonía y diarrea. La 
mitad de los animales padecen otra sintomatología, como 
afecciones en los ojos, piel, cráneo y pelo. Pero la otra mitad, 
digamos, no presenta ninguno de estos síntomas, haciendo 
indectectable dicha enfermedad. No existe un tratamiento 
específico para esta enfermedad.

La vacunación contra la DVB, en becerras de reposición, 
debe hacerse de los 4 a los 8 meses de edad, con una 
segunda vacunación a las 4 semanas con virus vivo modifi-
cado, y lo ideal es revacunar a 13 meses de edad, antes del 
servicio; esto proporciona una larga inmunidad.

SALMONELOSIS

La salmonelosis es otra infección del intestino del becerrito; la salmonela es una bacteria 
oportunista que ataca cuando las defensas del animal se encuentran inmunosuprimidas, 
principalmente en vacas recién paridas o becerros recién nacidos y vacas inmunosupri-
midas por diarrea viral bovina.  Los síntomas son fiebre alta, un cuadro de neumonía 
y diarreas muy severas. Lo peor del caso es que la bacteria se propaga hasta por tres 
semanas por medio del excremento. El tratamiento más adecuado para controlar la 
salmonelosis en hatos lecheros es principal-
mente con antibioterapia parenteral a base 
de fluorquinolonas, en combinación con sul-
fas,  trimetroprim o cefalosporinas de 3a o 
4a generación. Lo bueno del caso es que 
existen tratamientos como la gentamicina 
o el florfenicol que destruyen la bacteria; 
lo malo es que es contagiosa para el hu-
mano, que fácilmente puede contagiarse, 
sobre todos aquéllos que lidian con los 
animales.
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MASTITIS INFECCIOSA

Esta enfermedad, causada por micro
organismos como estreptococos y es-
tafilococos, provoca también que las 
terneras tengan una mastitis al primer 
parto. Otro problema, grave para los 
terneros, es una infección respirato-
ria, sobre todo a nivel de garganta. Lo 
bueno es que estas bacterias mueren 
con penicilina y tratando el problema, 
correcta y oportunamente, no hay pro-
blema.

LEUCOSIS BOVINA

Enfermedad también de tipo viral que provoca tumores en el cuajo del ternero y 
pérdida de peso al no ingerir suficiente alimento.  Existen varias formas de pre-
sentarse esta enfermedad en los becerros, las más comunes son:

Forma juvenil.- Usualmente se presenta antes del primer año de edad, aunque 
también puede desarrollarse antes del nacimiento. Involucra casi todos los nódu-
los linfáticos y los órganos viscerales.

Forma tímica.- Se presenta en bovinos desde uno y medio a dos años. Provoca 
tumor del timo y nódulos linfáticos de cualquier parte del cuerpo.

Forma cutánea.- Se presenta en animales de dos a tres años. No afecta a los 
terneros.

Se calcula que la transmisión por vía intrauterina se da aproximadamente en el 
18% de los casos. En términos de infectividad, solamente la sangre, el calostro y 
la leche se consideran como medios para la transmisión por contener un número 
significativo de linfocitos infectados, sin embargo, cualquier contacto con leuco-
citos infectados puede ocasionar la infección. Los signos clínicos dependen del 
grado de infección y de la forma de presentación de la enfermedad, así como de 
los órganos afectados. Puede haber un agrandamiento de los ganglios linfáticos 
del cuello y del ijar, tumores en el abomaso, corazón, columna vertebral, parte 
orbital del ojo, muy común en becerros de raza simmental y charolais. Los signos 
comunes son pérdida progresiva de peso.

LEPTOSPIROSIS

Hay que tener cuidado, porque se puede contagiar al ser 
humano. La leptospirosis es una enfermedad causada por 
bacterias patógenas del género Leptospira que afecta a los 
animales domésticos, salvajes e incluso al hombre.

La leptospirosis aguda se asocia principalmente con el sero-
var pomona (un tipo de organismo infeccioso) en animales 
menores de un año de edad, cursando con septicemia, ane-
mia hemolítica y hemoglobinuria y congestión pulmonar.

El tratamiento de la enfermedad se basa en el empleo de 
Estreptomicina o Dihidroestreptomicina en dosis de 25 mg 
por kg de peso vivo en una o dos dosis por vía intramus
cular, con la finalidad de eliminar la Leptospira de los por-
tadores. El uso de Sulfato de Dihidroes-
treptomicina aún es recomendado 
en los casos de presentación 
clínica de la enfermedad, 
en casos agudos en be-
cerros.

Pues bien, amigos lectores, es impor-
tante tener estos conocimientos por-
que, como mencioné anteriormente, 
se puede perder hasta un 60 % de la 
producción de terneros.

Una de las recomendaciones que les 
puedo dar es que alimenten a sus be-
cerros con calostro los primeros tres 
días de nacidos; posteriormente ya con 
sustituto de leche, así evitaremos pro-
blemas de salud y pérdidas económi-
cas significativas.

Bien, amigos lectores, nuevamente es-
pero les haya agradado el artículo y a la 
vez les sirva de mucho la información.

Reciban un cordial saludo.
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MSD Animal Health lidera el sector veterinario ofreciendo los 
mejores productos y servicios, asegurando la calidad en la cadena 

alimenticia y la salud tanto de nuestros animales como de la sociedad.

Alimenten a sus becerros con calostro 

los primeros tres días de nacidos; 

posteriormente ya con sustituto de leche,

así evitaremos problemas de salud y 

pérdidas económicas significativas
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LA VENTAJA DE
MARCAR EQUINOS 

O HERRAR CON NITRÓGENO
La marca o herrado en los equinos es una práctica que se ha llevado a cabo por 
mucho tiempo, con la finalidad de poner el sello de identidad de la ganadería o 
del propietario al animal.

Antiguamente se hacía con fuego, es decir, se ponía a calentar el fierro y una vez 
que estaba muy caliente, se ponía en alguna parte del animal, donde el propietario 
eligiera.

Esta práctica era muy severa y cruel para los animales, ya que se realizaba sin 
ninguna técnica que evitara el sufrimiento en los equinos.

En la actualidad mucha gente está pre-
firiendo utilizar el marcaje con nitróge-
no, también llamado “marcaje en frío”. 

La forma como se realiza esta activi-
dad tiene la más mínima crueldad para 
el animal. En mi punto de vista es la 
mejor forma de hacerlo, aunque quiero 
comentar que en muchos lugares aún 
falta la cultura para llevarla a cabo, al-
gunos atribuyen que es caro el trabajo, 
otros aseguran que faltan técnicos o 
médicos veterinarios que lleven a cabo 
estas prácticas.

Pero vean ustedes; voy a mencionarles 
las ventajas que tiene llevar a cabo esta 
forma de marcar al animal.

En primer lugar, no hay 

maltrato hacia el animal.

La zona donde se va a poner el fierro es rasurada  

y anestesiada localmente, por lo que el animal no 

siente lo frío del fierro.

1 4

2
5

3
6

7

El animal es tranquilizado, 

lo que hace que éste 

no se lastime.

Puede utilizarse el fierro convencional o fierro 

especial de acero monel. Aquí cabe mencionar

 la diferencia, que es el grosor de la marca.

La técnica se realiza con el  

animal de pie, evitando que se 

 lastime al derribarlo. Como  

se hace con el marcaje a calor.

Inmediatamente después de poner 

el fierro, el animal no sentirá dolor 

por el efecto de la anestesia local.

Una vez realizado esta actividad el animal  

podrá seguir pastando, sin ningún problema,  

o bien regresará a su pesebre sin 

 ninguna molestia.
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Como ven, amigos lectores, es una muy buena práctica, so-
bre todo porque es muy segura y sin tanta crueldad.

Como profesional del campo les invito a llevarla a cabo si 
tienen equinos sin marcar, les aseguro que no se van a arre-
pentir de los resultados.

Quiero mencionarles que un servidor viene realizando este 
tipo de trabajo desde hace ya muchos años y con muy bue-
nos resultados, y siempre nos esforzaremos por darle un 
trato digno y amable a aquellos animales domésticos, como 
lo son los equinos, ya que gracias a ellos tenemos transpor-
te de carga, de diversión y hasta nos sirven de terapia.

Pues bien, amigos lectores de tan prestigiada revista como 
lo es El Bramadero, espero que este pequeño pero muy 
significativo artículo les sirva de mucho.

Espero nos vuelvan a leer en la siguiente edición… hasta la 
próxima.

BIBLIOGRAFÍA

•	Pérez Sánchez J., Villar Gil J., Aguilar Martínez A., Ortega 
Hervás V., Campón Montero Mª V. Crioterapia en Aten-
ción Primaria. Madrid: MSD; 2001.

•	 España. Real Decreto 1515/2009, de 2 de octubre por el 
que se establece un sistema de identificación y registro 
de los animales de la especie equina. Boletín Oficial del 
Estado, 2 de octubre de 2009, núm. 256 [consultado: 
25/08/2016]. Disponible en: https://www.boe.es/diario_
boe/txt.

•	 INTERNET: — http//www.mundocaballo.com — http//
www.ociocaballo.com — http//www.todocaballos.com

Somos una compañía farmacéutica cien por ciento mexicana, dedicada al desarrollo,
fabricación y comercialización de productos farmacéuticos de calidad,

siendo la farmacéutica mexicana líder en ventas al sector privado. 
Actualmente tenemos presencia en México y Latino América.



2322



2524



2726

BABESIOSIS
¿QUÉ ES…? 
La babesiosis es una enfermedad infecciosa causada por 
protozoarios del género Babesia, que parasitan los eritro-
citos (células sanguíneas) en la sangre de los animales do-
mésticos y salvajes; es una zoonosis, por lo que también 
afecta al hombre.

A LA ENFERMEDAD TAMBIÉN SE LE CONOCE CON 
OTROS NOMBRES, COMO:

Fiebre de Texas, fiebre de la garrapata, ictericia maligna, fie-
bre del agua roja, ranilla, piroplasmosis y tristeza. El último 
es un término usado para el conjunto de enfermedades que 
parasitan la sangre (anaplasmosis y babesiosis).

IMPORTANCIA ECONÓMICA

En América Latina las hemoparasito-
sis bovinas representan un factor 
de gran importancia socioeco-
nómica debido a las pérdi-

MVZ. Gustavo Vázquez Gómez  
RIVERFARMA S.A. DE C.V.

das que generan; superan en promedio los 800 millones de 
dólares anuales (Ríos, 2010). La babesiosis bovina, causada 
por Babesia bovis y Babesia bigemina, es la enfermedad pro-
tozoaria transmitida por garrapatas que tiene mayor impor-
tancia económica en la ganadería de regiones tropicales. Al 
menos 1.3 billones de animales domésticos están en riesgo 
de ser infectados, y la mayoría de la población mundial bovi-
na estimada (1.2 x 109) está potencialmente expuesta a una 
o más especies de Babesia spp. (Solorio, 1997).

PRINCIPALES DIFERENCIAS EN LA PRESENTACIÓN DE LA BABESIOSIS EN BOVINOS:

Babesia bigemina B. bovis

•	El animal se separa del hato

•	Fiebre; arriba de 40 °C 

•	Pérdida de apetito,

•	Atonía ruminal 

•	Depresión

•	Debilidad, poca movilidad

•	Tremores musculares, 

•	Diarrea

•	Abortos

•	Dificultad para respirar

•	Signos nerviosos asociados a se-
cuestro de eritrocitos infectados 
en capilares cerebrales

•	Caminar en círculos

•	Compresión de la cabeza contra 
objetos

•	Agresión

•	Convulsiones

•	Parálisis

•	Signos ¡irreversibles! – Muerte en 
pocos días 

(Montenegro, 2013)

No hay síntoma que no pueda presentarse en babesiosis.

 	 Animal enfermo	 Aborto

LESIONES

En el caso de muerte, debida a infección por B. bigemina, las lesiones comprenden edema subcutáneo e intramuscular, con 
ictericia, grasa amarilla y gelatinosa. La vejiga urinaria frecuentemente está distendida, conteniendo orina de color rojo-café. 
En casos crónicos, el cadáver se encuentra emaciado e ictérico. Los riñones se ven pálidos y edematosos.

	 Esplenomegalia 	 Músculo y grasa amarilla 	 Orina color rojo

INFORMACIÓN SOBRE EL AGENTE CAUSAL DE LA 
ENFERMEDAD.

En México, la garrapata Rhipicephalus Boophilus microplus 
es la que primordialmente existe y transmite las especies 
Babesia bovis y B. bigemina.

El 70% del total de cabezas de bovinos que existen en el 
país, se encuentra en zonas tropicales y subtropicales que 
son endémicas de babesiosis y del vector (Álvarez, 2005).

El ciclo biológico de babesia es un proceso conformado 
por las tres B; Boophilus-Babesia- Bovino. Bajo condiciones 
normales, basta una sola garrapata infectada para producir la 
infección al bovino con Babesia bigemina y probablemente 
con B. bovis (Bock, 2006).
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QUÉ HACER PARA CONFIRMAR EL 
DIAGNÓSTICO DE LA ENFERMEDAD

La historia clínica del hato, los signos de la enfermedad y 
la presencia de los vectores biológicos conforman el fun-
damento para un diagnóstico presuntivo de babesiosis. No 
obstante, se requieren técnicas de laboratorio para propó-
sitos de diagnóstico confirmatorio del organismo causal. La 
combinación de diferentes metodologías permite el diag-
nóstico de la babesiosis.

TRATAMIENTO

El control de las garrapatas como vector de la babesio-
sis (con ENDOVET POLIVITAMINADO) es capital en el 
control de la enfermedad y constituye la actividad inicial en 
un tratamiento integral. El siguiente paso es iniciar el trata-
miento de los animales enfermos. Este tratamiento debe 
ir encaminado a cubrir dos aspectos importantes: Por un 
lado, ayudar al organismo a luchar contra el parásito, exter-
minándolo, o al menos consiguiendo esta blecer el equili-
brio parásito-hospedador y, por otro lado, que el parásito, 
si persiste, se quede focalizado y controlado, en lo que a su 
reproducción se refiere.

En México existen dos grupos de medicamentos contra la 
babesiosis. Uno lo constituyen las diamidinas aromáticas; 
el representante de este grupo es el diminazeno aceturato, 
principio activo del BENZAMIN B12. Este medicamento actúa 
interfiriendo el ADN del protozoario a nivel del núcleo. Se 
ha demostrado que su incorporación al núcleo del parásito 
es muy rápida; lo paraliza a las pocas horas y permite que 
sea atacado por el sistema inmune del huésped vertebrado. 
El BENZAMIN B12 es efectivo contra B. bigemina y B. bovis 
en los bovinos; B. caballi para los caballos; y B. canis para los 
perros con una dosis de 1 ml por cada 12 kilos de peso por 
vía intramuscular. Normalmente una dosis es suficiente, en 
caso de requerirlo se puede repetir la dosis cada 24 horas 
con un máximo de 3 aplicaciones. 

La combinación de diferentes 

metodologías permite el 

diagnóstico de la babesiosis

NUESTROS VALORES SE SIENTEN Y SE DEJAN VER, 
SOMOS INDISCUTIBLEMENTE AUTÉNTICOS, 

 RESPETUOSOS Y PERSEVERANTES.
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El otro medicamento efectivo en el tratamiento de la ba-
besiosis es el imidocarb dipropionato, principio activo del 
IMIDOFIN; el medicamento actúa directamente sobre el 
parásito, afectando el tamaño del núcleo; interfiere con la 
síntesis y bloquea la replicación de los ácidos nucleicos del 
parásito. El daño al ADN del parásito inhibe su multiplica-
ción. El IMIDOFIN se deposita además sobre los receptores 
de membrana de los glóbulos rojos, impidiendo la absor-
ción del inositol, indispensable para el metabolismo de la 
babesia.

IMIDOFIN es altamente eficaz en el tratamiento y preven-
ción de la babesiosis. En el caso de los bovinos, es efectivo 
contra B. bovis y B. bigemina, con la dosis de 1 ml por cada 
100 kilos de peso. IMIDOFIN se puede usar además como 
quimioprofiláctico, aplicando una dosis de 2.5 ml por cada 
100 kilos de peso, logrando una protección de hasta 60 días 
contra B. bigemina y hasta 21 días contra B. bovis. Este efec-
to profiláctico se ha utilizado para la protección provisional 
de ganado bovino embarcado desde áreas libres de babesia 
a zonas endémicas del trópico. Idealmente, el tratamiento 
profiláctico debe darse 5-7 días después de la exposición 
a la infección. Del mismo modo, los animales deben recibir 
tratamiento para eliminar a las garrapatas portadoras de la 
enfermedad.

En los caballos, IMIDOFIN se usa con éxito en el tratamien-
to de B. caballi. Por lo regular una dosis de 2 ml por cada 
100 kilos de peso es suficiente para que se recuperen los 
animales. En caso de ser requerido, se puede repetir cada 72 
horas con un máximo de dos aplicaciones.

En los perros, IMIDOFIN está indicado contra B. canis con 
una dosis de 0.5 ml por cada 20 kilos de peso. Al igual que 
en los bovinos, IMIDOFIN se puede usar como qui-
mioprofiláctico. En las tres especies (bovinos, equi-
nos y caninos), IMIDOFIN se aplica por vía intra-
muscular o subcutánea. No se recomienda 
usar el producto en forma conjunta con 
ixodicidas organofosforados.

La combinación de diferentes 

metodologías permite el 

diagnóstico de la babesiosis

los animales deben recibir tratamiento 

para eliminar a las garrapatas 

portadoras de la enfermedad.

TRATAMIENTO SINTOMÁTICO 

Con objeto de recuperar al organismo enfermo, debemos 
ayudarle a luchar contra la escasa parasitación que pueda 
haber, tras un tratamiento eficaz, o intentar retornar los teji-
dos a la normalidad. Se deben usar, en primer lugar, estimu-
lantes de la hematopoyesis, hierro, vitamina B12 (VITAMINA 
B12 5500, POLIVIT B12+ADE) etc. También ayudar a las 
vísceras afectadas, con protectores hepáticos, vitamina B12, 
cardiotónicos etc. Finalmente, es importante el uso de solu-
ciones isotónicas, medicamentos energéticos y reconstitu-
yentes para una pronta recuperación de los animales.
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¿Por qué la Revista

   “EL BRAMADERO” 
              ES TU MEJOR OPCIÓN?

Porque es 
 PROMOCIÓN
  EFICAZ Y
   EFICIENTE

Hay productos de muy alta calidad y con un alto 
nivel de necesidad por parte del público con
sumidor; pero, si no se conocen, o no se sabe  
de su existencia, ES PORQUE NO SE HAN 
DADO A CONOCER SUS CUALIDADES Y 
SUS VIRTUDES; por lo tanto, no se venden o 
dejan de venderse.

Ahora, agradecidos por el apoyo de nuestros  
patrocinadores, Bramadero les ofrece un es
pacio para reforzar esta acción exitosa, limi
tados sólo por el cupo, para que hablen  
de sus cualidades y las virtudes DE CADA 
UNO DE SUS PRODUCTOS.

El hecho de que un producto no se venda, 
no es porque sea malo, es porque no se  
ha dado a conocer ADECUADAMENTE.  
Es justo que, si usted se ha esforzado por 
hacer un producto de alta calidad y ha  
puesto todo su empeño y dedicación,  
durante días… meses y años, ese pro- 
ducto deba ser promovido adecuada
mente, para que la gente consumidora 
pueda obtener los beneficios para los cua-
les fue creado.
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que se convierte en basura, sin importar lo 
efectivo que sea.

En lo que nunca debe escatimar una em-
presa o negocio es en promocionar sus 
productos y servicios de forma adecuada y 
en reforzar lo que le ha dado éxito. Nues-
tros patrocinadores más frecuentes han 
crecido desde que salió la revista.

Para Bramadero su revista es una herra-
mienta poderosa. Por experiencia les digo 
que la mejor manera… la manera más 
efectiva de promocionar nuestro negocio, 
empresa, o productos y servicios, es a tra-
vés de una revista bien colocada.

De acuerdo a nuestra observación, como 
empresa, nunca hemos visto una revista 
tirada en la basura. Lo que quiere decir 
que el cliente realmente la valida y la tiene 
como parte de su literatura, de su investi-
gación constante para mejorar su negocio 
e, incluso, busca en ella cuando necesita 
saber algo para manejar alguna venta, o so-
bre los productos nuevos que le pueden 
servir.

Anúnciese. La verdadera pérdida que pue-
de tener una empresa o negocio, es la ven-

HAY QUE PONERLO en el lugar adecua-
do, HAY QUE PONERLO en donde la 
gente lo pueda ver, lo pueda alcanzar, y el 
consumidor debe saber que con ese pro-
ducto puede solucionar su problema. Hay 
que promoverlo DONDE LA GENTE LO 
NECESITA, para que lo pueda conocer, y 
donde haya la mayor cantidad de público, 
que pueda saber que existe y dónde existe 
como alternativa para comprarlo. Y, lo más 
importante, que ESTÉ SEGURO que con 
ese producto puede solucionar su proble-
ma.

Algunas veces pensamos que la promo-
ción es innecesaria, que el producto por 
sí solo se va a vender; o también llegamos 
a pensar que la promoción es cara… ¡Nos 
faltan datos…! No podemos ver el “ingre-
diente activo” que la hace funcionar.

Pero le invito a probar su EFICACIA y su 
EFICIENCIA; en primera, porque la pro-
moción más cara es la que no se hace. Le 
puedo asegurar que es mucho más cara la 
ignorancia… el no dejar que la gente sepa y 
pruebe SU producto. Si no me cree, com-
pruébelo; cuando nadie conoce un pro-
ducto, ni sabe de su existencia, tarde que 
temprano se pierde allá en el fondo, hasta 
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 para la siguiente información:

Laboratorios y empresas que 

elaboran productos veterinarios y agrícolas

Empresas que elaboran implementos y 

productos para la agricultura y la ganadería

Profesionales sobre enfermedades de plantas y animales

Profesionales sobre nutrición y alimentos para animales

Avances tecnológicos y experiencias 

profesionales del campo agroganadero

Experiencia clínica sobre pequeñas especies

Información sobre administración y finanzas

REVISTA EL BRAMADERO 
SE REPARTE 100% ENTRE 
PÚBLICO CORRECTO Y 
POR ESO FUNCIONA.

ta que no se hace; muy a pesar de que se 
tiene el producto que la clientela necesita, 
PERO QUE NO SE CONOCE. (Y en mu-
chas ocasiones no se conoce ni la empresa 
que lo elabora).

Puedo decir que la promoción sólo es cara 
cuando se invierte el dinero en artículos 
promocionales que la gente tira a la basu-
ra o, peor la cosa, cuando los considera 
basura desde el momento que los está 
recibiendo. O también cuando dichos pro-
mocionales se reparten a diestra y siniestra 
a gente que no tiene nada que ver con el 
ramo veterinario ni agrícola.

Espero que la uses y te beneficies de  
un servicio más que Bramadero ofrece para 
tu éxito.

Atte. M.V.Z. Benedicto Rodríguez y Salazar
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TU EMPRESA 
SOLVENTE Y EN EXPANSIÓN

EL MANEJO DE TUS INGRESOS
Y TU ÉXITO FINANCIERO

A través de los años, en el mundo de los negocios aprendí que las prioridades al pagar, 
para tener éxito y solvencia,  deben manejarse de la siguiente forma:

37

Desde muy pequeño observé a mi padre, dentro de su empresa, 
manejar de una u otra forma los puntos anteriores y siempre, al 
pasar de los años, nunca lo vi igual, me tocó ver año con año 
cómo ese negocio se hacía cada vez más grande.

Siempre noté que estaba muy apegado a querer tener en orden 
todo lo relacionado con el SAT, lo escuchaba dar órdenes y poner 
como prioridad el pago de impuestos, siempre vi una especie de 
preocupación en querer tener esa parte del negocio completa-
mente limpia, sin errores y no querer tener ningún problema ahí.

Conforme crecí le pregunté al respecto, y él respondió que no se 
puede crecer sin pagar impuestos, y que lo primordial ante cual-
quier pago era pagar primero al SAT. Una explicación muy breve, 
realmente sin mucha explicación, y tajante, que conforme a los 
años tuve que aprender a comprenderla.

¿Por qué, si no pago impuestos, no se puede crecer?

Al paso del tiempo, involucrándome en la dirección de los nego-
cios, comprendí esto.

Uno es parte de una sociedad que está regida por un gobierno 
en el cual existen leyes para mantener cierto orden, crecimiento, 
prosperidad y buena supervivencia dentro de esa sociedad. Dicho 
gobierno es la representación del pueblo, en general, pues está ahí 
para lograr estos beneficios para todos.

Así que se crearon los impuestos con el fin de obtener el dinero 
para utilizarlo en beneficios para la sociedad.

Cuando alguien no paga impuestos se excluye de la sociedad, deja 
de ser existente y entra en una especie de condición de robo. 
Es duro, pero se convierte en el ladrón oculto de la sociedad, 
pues recibe los beneficios de ésta, ya sean considerados buenos 
o malos. Cualquier gobierno siempre da o genera algo para todos.

Se usan carreteras públicas…

Alumbrado público…

Seguridad pública…

Enseñanza pública…

Vialidades públicas…

Drenaje público…

Etc… etc… etc… etc…

Así que, si uno no paga impuestos, está cometiendo el primer 
gran pecado dentro de los negocios, pues le está robando a la 
sociedad y, hasta ahora, en mis 35 años de edad, no he visto que a 
un hombre le vaya bien cuando carga consigo acciones no buenas 
o incorrectas causadas a otros.

Es fácil justificar el no querer pagar los impuestos, diciendo que 
“se lo roban”, que “no se ve que utilicen el dinero, pues tenemos 
carreteras pésimas, seguridad de la peor, una mala enseñanza… 
etc... etc… etc. Pero, de qué manera crearemos un buen gobierno 
si no somos capaces nosotros mismos de comenzar con un buen 
ejemplo y, créeme, ese impuesto no pagado nunca se verá refleja-
do en tu cuenta bancaria, hay un dicho muy conocido que dice “lo 
del agua al agua”. Te lo dejo para que lo reflexiones.

Independientemente de que algunos gobiernos sean muy estric-
tos en este tema y la violación del no pago de impuestos, o la 
evasión de los mismos, sean pagados con cárcel, no se puede tra-
bajar a gusto sabiendo que estás actuando con maldad. Ese peso 
cargado en tu espalda no te dejará moverte, mirar y ser creativo 
para expandirte.

Uno es parte de una sociedad que 

está regida por un gobierno en el cual 

existen leyes para mantener cierto 

orden, crecimiento, prosperidad y buena 

supervivencia dentro de esa sociedad. 
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Así que mi primer consejo para ti, emprendedor, comerciante, 
dueño de negocio, empresario… es: paga tus impuestos. Haz de-
cidido entrar a este mundo de los negocios y tienes que saber que 
esta área está regida por leyes y que, para que se te deje trabajar 
a gusto, tu primer socio es el SAT, así que tienes que apegarte y 
respetar las leyes.

Independientemente de lo anterior, con tu pago te estás ponien-
do en intercambio con la sociedad, y ése es el inicio de un camino 
de éxito expansión y solvencia.

(Te recomiendo que leas el libro de Padre Rico Padre Pobre, de 
Robert T. Kiyosaqui. Este libro te habla de lo valioso de contar 
con contadores expertos para manejar de forma correcta tus im-
puestos.)

En el segundo punto, siempre observé a mi padre, cada inicio de 
semana, pedir la relación de lo que tenía que pagar en la semana, 
cuáles eran los pagos que se le vencían, así que su segunda ense-
ñanza directa fue, después de pagarle al SAT tienes que pagarle a 
los proveedores. Nuevamente, no dio una explicación completa, 
ni yo pregunté el porqué, pero su orden fue dada de tal forma que 
más me valía nunca violar este punto 2, porque no me iría nada 
bien… Jajajaja.

Al paso de los años me di a la tarea de comprender por qué es-
taba situado en esta segunda posición; el valor de un proveedor 
es mucho muy valioso, ya que gracias a éste uno puede generar 
un negocio y lograr ganancias para sobrevivir. Es muy común no 
darle el valor que se merece; ser groseros, altaneros, o prepoten-
tes con ellos, pensando que uno es el dueño del territorio y que  
en el territorio de uno se vende lo que uno quiere, pero éste es 
un pensamiento pobre, un proveedor es el segundo en la lista que 
merece nuestro respeto, pues gracias a éste tenemos algo que 
comercializar que nos generará un fruto para comer.

Así que, mis buenos amigos, después de estar bien con el SAT, tu 
segunda tarea es estar bien y pagar a tus proveedores. Hay países 
como Japón donde, el que paga la comida, cuando se sientan a ne-
gociar, es el cliente, y éste está muy agradecido con su proveedor 
porque le dé sus artículos para comercializarlos y ganar; no por 
nada Japón es de las grandes potencias económicas del mundo.

Bien, pues pasamos al punto 3: nuestra gente.

Uno… ya sea como jefe de familia, o mamá, a la hora de repartir 
los alimentos en su casa, uno piensa en que los primeros en co-
mer deben ser nuestros hijos… y al final nosotros. Esta forma de 
pensar, que está en la mayoría de nosotros nos, da como resulta-
do el respeto y el gran amor de los hijos, que tarde o temprano 
ven, valoran y retribuyen esta acción.

Con tu pago al SAT te estás poniendo 

en intercambio con la sociedad, y ése es el 

inicio de un camino de 

éxito expansión y solvencia

El valor de un proveedor 

es mucho muy valioso, 

ya que gracias a éste 

uno puede generar un negocio 

y lograr ganancias para sobrevivir
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Si el pensamiento anterior se lleva al mundo de los negocios, el 
éxito se va viendo real. Hay algo que es más fuerte que el indi-
viduo y éste es el grupo, por lo tanto, en orden de importancia, 
el grupo debe estar antes que uno, nunca puede faltar el dinero 
de la nómina. Piensa primero en la comida de tu gente que en  
la tuya; esta acción siempre será vista y será retribuida de una 
u otra manera, logrando convertir un grupo sólido, productivo y 
eficiente que siempre esté ahí cuando lo necesites.

Dentro del punto 4, que es “mejora tu maquinaria”, observa…  
observa… observa… observa… observa… y sigue observan-
do qué puedes mejorar de tu negocio; qué es lo que lo puede  
volver más eficiente, qué lo puede hacer mejor para dar un mejor 
servicio y así tener más contentos o satisfechos a tus clientes  
y hacer que éstos quieran seguir considerándote en primer  
lugar como su proveedor.

Nunca dejes de observar. Éste debe ser un trabajo a diario, pues 
siempre existirán cosas que se puedan llevar a mejores alturas  
y que logren distinguirte más de cualquiera.

Ahora hemos llegado al punto 5, donde si todavía sobra un 
poco de dinero, deberás ser capaz de administrarlo, tomar una  
PEQUEÑA PARTE y crear tus reservas. (Por falta de espacio, en 
otra edición hablaré del manejo de reservas, que no son ahorros).

Es posible que cuando llegues a esta parte no exista nada 
qué tomar, pero nadie dijo que ser solvente, exitoso y en estar  
en expansión sería fácil; trabajando firmemente en los puntos del 
1 al 4 causarán cada vez más, que se refleje en los puntos 5 y 6.

Así que la lección es simple: tú no estás al principio de los  
pagos, eres el trabajador que cobra al último y el que a veces no 
cobrará, porque no alcanzó; debes ser aquél que esté dispuesto 
a trabajar más que todos; eres aquél que está dispuesto a dar 
el todo por el todo sin recibir nada a cambio; eres aquél que  
siempre piensa en los demás y que das de más a aquéllos  
que están contigo y te apoyan al máximo; eres aquél que no ve 
por un individuo sino por el bien de la mayoría y la superviven-
-cia de todos; eres aquél que siempre, con un trabajo honesto, 
respetuoso, tarde que temprano olerá y tocará la cima que una 
vez soñó, donde el éxito y la expansión estarán seguros para ti.

Mis queridos amigos, espero que esta información les sea de  
vital uso, la doy con mucho cariño pues quiero para ustedes  
lo mismo: ÉXITO SOLVENCIA Y EXPANSIÓN en sus vidas y 
que no vuelvan a ser los mismos.

Su amigo

Leonel Rodríguez Ruiz
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¿Quieres “ESTABILIDAD…”
 en tu negocio?

Estabilidad financiera, Estabilidad de vida, 
Estabilidad de éxito, Estabilidad de lo que 
quieras. 

Se define como estabilidad a la condición, 
posición o situación invariable en el mismo 
lugar; un equilibrio. Así que cuando todos 
hablamos de estabilidad, en varias partes 
de la vida, lo que estamos buscando es el 
logro de una posición óptima y el poder 
mantenerse en esta posición.

Pero déjame decirte algo que te pondrá los 
pelos de punta:

¡¡¡LA ESTABILIDAD NO EXISTE COMO 
LO CREES!!!

Desafortunadamente vivimos en un uni-
verso donde nada puede permanecer en 
una misma posición, O CRECES O TE 
CONTRAES, este dato es muy duro, y 
muy difícil de entender. Tanto es así que 
la mayoría de la sociedad sigue buscando 
esa mentada “estabilidad” y, amigos míos, 
es muy triste ver cómo pierden su tiempo 
y su esfuerzo, pues jamás la encontrarán.

La búsqueda de esta “estabilidad” los ha 
llevado a encontrar y a colocarse en una 
posición donde crean procesos o una for-
ma de vida que les da satisfacción y, en el 
punto en que la encuentran, han tirado el 
primer palazo para escarbar su propia tum-
ba. Cuando encuentran esta “estabilidad”, 
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realmente, lo que encuentran es el CON-
FORMISMO, y créeme, esta posición de 
conformismo es el comienzo o inicio de tu 
 decadencia.

¿POR QUÉ DECAES?

Es muy simple. Si buscas algo óptimo, para 
después mantenerte en esa posición en el 
momento en que has decidido no moverte 
más (pues estás muy a gusto ahí, y por lo 
tanto quieres estar y mantenerte ahí), de 
acuerdo a la ley anterior, si no te mueves 
hacia adelante, a partir de ese momento y 
sin que te des cuenta, el universo te estará 
llevando hacia atrás… Jajajaja.

Este aprendizaje nos lleva a una deducción 
simple: Si buscas mantener una buena po-
sición, y que ésta siempre esté mejorando, 
no te dejes de mover hacia adelante y “no 
te duermas en tus laureles”, sé creativo y 
busca a toda costa ser mejor en cada parte 
de tu vida.

Esto aplica para todos, seas barrendero, 
oficinista, deportista, padre o madre de fa-
milia, comerciante, empresario, novio, no-
via, esposo u esposa, etc… etc… etc.

Siempre puedes ser mejor en cada activi-
dad, sé industrioso, competente y no seas 
conformista. Puedes cada vez mejorar tu 
trabajo, hacerlo mejor, entenderlo mejor, 

controlarlo mejor; con tu cuerpo, puedes 
cada vez ponerlo en un estado más óptimo; 
con tu pareja, cada vez puedes enamorarla 
más y tenerla más contenta, o contento, y 
feliz; con tus hijos, cada vez puedes orien-
tarlos, ayudarlos, instruirlos y colocarlos en 
una mejor posición; y así puedo continuar, 
dando ejemplos en cada una de las activi-
dades que vemos en la sociedad.

Para ti comerciante, dueño de negocios o 
empresario, busca hacia adelante, prueba, 
aprende y gana de cosas nuevas, no te cie-
rres en un mundo de conformidad, ya que 
el siguiente paso de degradación, después 
de la conformidad, es la falta de compe-
tencia y el pensar que no se puede hacer 
nada para mejorar la condición tu empresa.

Mis buenos amigos, no busquen “estabi-
lidad”, porque caerán en conformismo. 
Busquen creatividad, para crecer cada vez 
más, en cada una de las cosas que hagan, 
y así logren una mejoría que se mantenga 
en constante evolución, ya que el pago a 
todo esto es nada menos que el tesoro 
más valioso de esta vida: TU FELICIDAD.

¡Y eso es lo que deseo para ti!

Su amigo

L.A.E. Leonel Rodríguez Ruiz
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BRAMADERO 
COMPARTIENDO SU ÉXITO

La Buena 
Administración

Enfocada en la Producción

La supervivencia de una empresa depende com-
pletamente de la buena administración… Y la buena 
administración debe siempre estar enfocada en la alta 
producción… Y la alta producción de un grupo siempre 
debe estar cimentada en la buena organización del mismo 
y en el alto nivel de intercambio que cada elemento ejerce 
en su puesto o actividad y, además, dicho grupo, debe producir 
productos y servicios con un alto valor de intercambio, tanto para 
el grupo mismo como para la sociedad.

Todo esto da como resultado un alto nivel de ingresos para la 
empresa.

En El Bramadero estos factores… Administración - 
Producción - Organización - Intercambio e Ingreso, 
se han manejado y se manejan diariamente de for-

ma competente; y así tenemos como resultado que El 
Bramadero, desde sus inicios, siempre ha sido una em-

presa viable y en expansión, porque toda su estructura, 
sus acciones y su funcionamiento, están enfocados en la 

alta producción; en la entrega de productos y servicios de  
alta calidad; y en un alto valor de intercambio.

Para dejarlo claro, estos son los 
principios básicos sobre los cua-

les se maneja la empresa:

1.- Administración eficiente, enfocada 
en…

2.- Alta producción.

3.- Buena organización.

4.- Alto nivel de ingresos.

5.- Alto valor de intercambio de sus servicios y sus productos.

Recuerda: no tienes que tener un grupo o personal perfecto, pero 
sí debe ser un grupo con conocimiento y comprensión de estos 
principios básicos.

Es casi imposible lograr tener una empresa viable y en expansión 
si tienes un personal sin una compresión conceptual y la capaci-
dad de actuar en base a estos principios, ya que el conocimiento 
de éstos es la clave para lograr un alto nivel de supervivencia 
empresarial y un alto nivel de solvencia, de viabilidad, expansión 
y alcance.

Así es que tienes que esmerarte en capacitar a tu gente en cada 
uno y en todos estos principios básicos de la administración, ya 
que la falta de conocimiento y aplicación de los mismos bien pue-
de ser la causa de la contracción o desaparición de tu negocio o 
empresa.

Cuando tú y toda tu gente tengan el conocimiento y apliquen es-
tos principios básicos de la administración, y unan fuerzas y pode-
res en un empuje único hacia la producción, es casi imposible que 
no logres éxito, expansión y viabilidad de tu empresa o negocio.

Como recomendación especial, clientes, proveedores y amigos 
productores dedicados a la agricultura y a la ganadería, si quieren 
tener una empresa con un alto nivel de supervivencia, viable y en 
expansión, que triunfe a pesar de todos los obstáculos y barreras 
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que se presen-
ten, simplemente 
tienen que aplicar estos 
principios básicos para lograr el 
éxito y la expansión de su empresa o ne-
gocio.

O tú, amigo lector, te dediques a lo que te 
dediques, en cualquier actividad o campo 
de acción, ubicado en cualquier espacio 
y tiempo, siempre podrás aplicar estos 
principios básicos que yo he aprendido y 
aplicado en El Bramadero con muy buenos 
resultados.

Recuerda, nosotros, con nuestras empre-
sas y nuestros negocios, llevando a cabo 
una buena administración, y con un perso-
nal altamente capacitado en estos princi-
pios, somos los únicos que podemos lle-
var suficiente comida, carne, leche, huevos, 
granos, frutas, verduras, etc.... al empleado, 
al ejecutivo, al empresario, al gobernante, 
a los grandes líderes espirituales y hasta el 
rey y a toda la humanidad.

Aquí les incluyo una frase de Luis Pasteur, 
para que vean LA GRAN IMPORTACIA 
de la medicina veterinaria en la humanidad.

“LA MEDICINA CURA AL HOMBRE, LA 
MEDICINA VETERINARIA CURA A  
LA HUMANIDAD.”. Luis Pasteur.

Queridos lectores y amigos, México y el 
mundo en general, para florecer y prospe-
rar, necesitan de buenos empresarios y de 
buenos administradores, y de su personal, 
con el conocimiento y la aplicación de es-
tos principios, enfocados en la producción.

Y, para despedirme de ustedes, les dejo 
esta otra frase del Señor L. Ronald Hu
bbard:

“NO SON LOS SUEÑOS NI LAS METAS 
DEL HOMBRE LAS QUE FALLAN, ES LA 
FALTA DE CONOCIMIENTO Y PERICIA 
ADMINISTRATIVA PARA HACER REALI-
DAD ESOS SUEÑOS.”.
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