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La importancia de la promoción  
efectiva en el juego de las ventas

El objetivo principal de revista el bramadero es dar a conocer las 
cualidades, las virtudes y los buenos resultados y beneficios de 
los productos elaborados por los laboratorios proveedores de El 
Bramadero.

En un mundo donde todo está en venta y en donde todo lo que se 
desea o se posee tiene que ser vendido y comprado, más nos vale 
convertirnos en unos profesionales, tanto en las compras como 
en las ventas.

Yo tengo el privilegio de estar en el lado del comprador y, en oca-
siones, en el lado del vendedor. Les puedo asegurar que es muy 
divertido estar en cualquiera de los dos lados. Desde mi punto de 
vista, creo que también nuestros clientes y proveedores están en 
esa misma situación, en ese mismo juego. En cualquiera de los dos 
lados tienes que ganar y dejar ganar. Las ventas y las compras son 
dos actividades en las que siempre se gana. Las ventas y las com-
pras son dos actividades muy variadas en su desempeño; por eso 
mismo son tan emocionantes y tan gratificantes. Pero hay algo más 
fundamental y básico, tanto en las ventas como en las compras, 
que es conocer los productos, tanto los que compramos como los 
que vendemos y, para eso, lo mejor es PROMOVERLOS EFEC-
TIVAMENTE. Para eso fue creada Revista El Bramadero, para que 
sus productos sean conocidos, tanto sus componentes como sus 
virtudes, sus resultados y los beneficios que conllevan.

Revista El Bramadero cuenta con más de 70 promotores y vende-
dores de sus productos. De esta manera usted no solamente tiene 
asegurada la promoción, sino también la venta y la entrega de sus 
productos, de la manera más rápida y profesional, en manos de 
quienes realmente los van a usar.

Sabedor de la gran herramienta que significa, el llevar una revista 
en tus manos, a la hora de vender, en donde aparecen todos los 
detalles, los beneficios y las cualidades de los productos que ven-
demos, crea una gran confianza en uno, como vendedor, y una gran 
confianza en nuestros clientes como compradores.

Les puedo asegurar que, con la revista en manos de nuestros 
vendedores y clientes, se fortalece la comunicación y la confianza 
de los clientes en los productos que promovemos y vendemos. 
También, con su anuncio en la revista, mostramos la evidencia y 
la testificación de que los productos que vendemos realmente 
producen los resultados y los beneficios que el cliente espera de 
ellos. De esa manera se cumple con el objetivo principal, que es 
la confianza, fortalecida en la efectividad de los productos, y de esa 
manera aseguramos una venta continua, respaldada por los buenos 
resultados.

Así es que los invito a que promovamos efectivamente nuestros 
productos y fortalezcamos la confianza en quienes los usan, de 
acuerdo con una buena promoción y con los buenos resultados.

Con respeto y admiración, su amigo.

MVZ BENEDICTO RODRÍGUEZ Y SALAZAR 
FUNDADOR
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La actividad más importante en una socie-
dad es la producción de alimentos, tanto 
de origen animal como de origen vegetal. 
Lo primero que tiene que asegurar un indi-
viduo, una familia, o un país, es su alimenta-

ción, ya que a falta de alimentos nadie podría 
sobrevivir por mucho tiempo.

En México tenemos la fortuna de que gran parte del territo-
rio nacional se puede ocupar para la producción agrícola y 
ganadera. Además, el país cuenta con grandes extensiones 
de playa en donde se practica la pesca y la piscicultura, así 
es que como mexicanos podríamos considerarnos afortu-
nados por este hecho. Además, la mayoría de nuestra gente, 
de nuestros compatriotas, tiene una motivación y el amor 
natural por el cultivo de productos del campo y por la crian-
za de las diferentes especies de animales domésticos.

Otra de las grandes ventajas es que en nuestro país la tierra 
está distribuida, en su mayoría, en pequeños propietarios. 
Esto provoca que cada familia se entusiasme y se motive 
por hacer producir su pequeña porción de tierra. Además, 
en nuestro país se practica, en gran medida, la crianza de 
animales de traspatio y la siembra de plantas comestibles 
en el traspatio de sus casas. Esto favorece un gran apoyo 
económico para las familias, y no sólo eso, sino que ahí 

es donde interesamos y educamos a nuestros hijos a que 
aprendan a cultivar plantas y a criar animales.

Por lo tanto jamás debemos permitir que se pierda esta 
cultura de la Producción de traspatio. Gracias a todo 
esto, en nuestro país no hay escasez de alimentos tal 
como está ocurriendo en otros países; por el contra-
rio, en algunos productos sobrepasamos, con mu-
cho, lo que se necesita para el consumo nacional 
y tenemos que exportar el excedente hacia otros 
países que lo necesitan.

Así es que, estimados amigos, agricultores y ga-
naderos, continuemos haciendo que nuestra 
tierra produzca. El pueblo de México, y el 
mundo entero, se los agradecerán, por ha-
cer llegar los alimentos a cada uno de 
sus hogares.

La producción en abundancia 
es la base de una mejor su-
pervivencia. La producción 
en abundancia es la base 
de la moral.

Con admiración y 
respeto, su amigo:

MVZ Benedicto  
Rodríguez y Salazar

Lo primero que tiene que 
asegurar un individuo, 

una familia, o un país, es su 
alimentación

La mayoría de nuestra gente, 
de nuestros compatriotas, tiene una motivación y

el amor natural por el cultivo de productos del campo y por
la crianza de las diferentes especies de animales domésticos
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El empadrar una yegua es un poco complicado, y aunque los 
ciclos estrales son parecidos al de las vacas, las yeguas son 
estacionales. Es decir, sólo en primavera y verano podrán 
preñarse. Claro, tomando en cuenta la naturaleza de ellas.

Otro detalle es el momento de la de ovulación. Se sabe 
que normalmente ovulan al cuarto día de iniciado el celo, 
pero existen trabajos de estudio donde se comprueba que 
pueden ovular el día 5º o 6º,e incluso no ovular.

Otro detalle es el estado de salud del animal; problemas de 
parasitosis, baja de defensas, anemia, hematocrito bajo, en 
fin, un buen problema.

Bueno, así como éstos, hay más detalles, pero la finalidad de 
este artículo es, precisamente, ver todos estos problemas y 
corregirlos.

MVZ Guillermo Ortega Landa
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QUÉ SE DEBE DE HACER 

ANTES DE EMPADRAR UNA YEGUA

Se deben realizar ciertas actividades para poder asegurar  
una buena fertilidad; dichas actividades son las siguientes.

1.- Análisis clínicos

2.- Corrección de las afecciones

3.- Palpación rectal

4.- Lavado uterino

6.- Inducción al celo

7.- Monta o inseminación artificial

ANÁLISIS CLÍNICOS

Este punto tiene su importancia, ya 
que los resultados nos van a decir si 
hay anemia, si le falta oxígeno a la san-
gre, si hay alguna infección, el grado de 
parasitismo del animal, si es que existe, 
intoxicación en la sangre y el número 
correcto de plaquetas.

Hay que hacer un análisis con detalle y 
hacer las correcciones necesarias.

CORRECIÓN DE LAS AFECCIONES

Bien… Si hay anemia, entonces pro-
cedemos a utilizar hematopoyéticos, 
como es el caso de la Vitamina B12, el 
Hierro, y el complejo B.

Una buena desparasitada, de preferen-
cia con sondeo nasogástrico, utilizando 
Febendazol al 22 % o, en su defecto, 
una buena pasta que contenga la com-
binación de ivermectina, Febendazol y 
piperacina.

Si existe alguna infección, debemos 
tratarla con un antibiótico y usar un 
estimulante del sistema inmunológico, 
como es el caso del Yatren Casein, o 
Proteizoo Plus.

Si los resultados marcan una intoxica-
ción, procederemos a desintoxicar al 
animal. Puede ser una serie de sueros 
salino fisiológicos. Esto en caso de que 
el animal no presente una anemia se-
vera; si sí, esto es contraproducente. 
Si fuera así, entonces procederemos a 
darle de comer a la yegua pasto verde 
y algunas verduras, como lechuga, be-
tabel, y zanahorias, finamente picado y 
con un poco de alimento.

Este procedimiento es con la finalidad 
de corregir los problemas que presen-
te el animal en este momento.

PALPACIÓN RECTAL

Una vez corregidos los problemas; se 
debe palpar a la yegua con el objeto 

de checar si la matriz se encuentra en 
buen estado anatómico, luego checar 
ovarios, trompas de Falopio y cuello 
uterino, con la finalidad de no encon-
trar problemas en estas estructuras. 
De ser así, debemos descartar una 
posible monta o inseminación, ya que 
esto traería como consecuencia que la 
yegua no quede preñada.

LAVADO UTERINO

Se ha demostrado que el aparato re-
productor de la yegua es demasiado 
ácido, por lo tanto, cualquier célula 
espermática, ya sea por monta directa 
o por inseminación, morirá a conse-
cuencia de este estado. Por esta razón 
necesitamos hacer un lavado uterino, 
para evitar este problema. El lavado se 
puede hacer con oxitetraciclina dilui-
da en solución Hartman a razón de 50 
ml del producto por cada 500 ml de 
suero Hartman. O bien, una solución 
de plantas que sirvan para este efec-
to. Así tendremos una matriz libre de 
tanta acidez y, por lo tanto, mejorar la 
fertilidad.

INDUCCIÓN AL CELO

Se puede inducir al celo, posterior al 
lavado, para adelantar tiempo en caso 
de inseminación o monta natural. Se 
aplica prostaglandina a razón de 2 ml 
vía intramuscular. En caso de usar 
un nombre comercial, recomiendo 
LUTALYSE.

Cabe mencionar que momentos des-
pués de la aplicación del producto, la 
yegua empezará a sudar excesiva-
mente. No se deben alarmar. Es 
por la reacción al producto, 
pero se le estará pasando 
poco a poco.

El calor lo debemos es-
perar entre 4 a 6 días, 
dependiendo de facto-
res como la condición 
corporal, la edad, la raza, 
etc.

MONTA O 

INSEMINACIÓN ARTIFICIAL

Ya sea por inseminación o monta na-
tural, se debe realizar una palpación 
rectal de la yegua a los 4 días de inicia-
do el celo, con la finalidad de ver si ya 
ovuló. De no ser así, no se inseminará 
o montará por parte del semental. Se 
volverá a palpar cada 12 hrs, hasta en-
contrar que el animal ya ovuló.

También se puede apoyar con un ul-
trasonido en vez de la palpación.

Pero bueno, en mi experiencia, he vis-
to que a muchas yeguas las llevan al 
semental sin hacer este procedimien-
to, y hay mucha falla de preñez por no 
realizar este trabajo de palpación; el 
potro la monta cuando no está ocu-
rriendo la ovulación.

Pues bien, amigos lectores, como ve-
rán, es un poco más complicada la re-
producción de las yeguas que la de las 
vacas, pero siempre hay que tener a 
la mano gente capacitada que pueda 
realizar estos tipos de trabajo. Como 
sugerencia, empresas como Distribui-
dora El Bramadero, y sus veterinarias, 
siempre cuentan con personal califica-
do para estos tipos de tareas.

Bien, espero que les sirva de mucho 
este artículo. Para cualquier comenta-
rio, podrán contactarme aquí en esta 
gran empresa. Saludos.
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La diarrea viral bovina es una enferme-
dad que afecta la reproducción en las 
vacas al provocar baja fertilidad, repe-
tición de estros, reabsorción embrio-
naria y abortos. Por lo anterior, en una 
ganadería lechera de la región oriente 
de Puebla, ubicada en el subtrópico 
húmedo, se estudió si en vacas de raza 
Suizo Americano y Holstein, así como 
en sus cruzas infectadas con el virus de 
la diarrea viral bovina -lo cual se deter-
minó por la prevalencia de anticuerpos 
en suero-, se eliminaba el virus en sus 
secreciones naturales: nasal, lacrimal y 
vaginal; la importancia de conocer lo 
anterior, radica en que existe un riesgo 
alto de transmisión de animales infec-

tados hacia el resto de animales sus-
ceptibles (no infectados).

La prevalencia de la diarrea viral bovina 
en el hato se diagnosticó en muestras 
de suero sanguíneo de todas las vacas, 
mediante la detección de anticuerpos 
con la prueba de ELISA (procedimien-
to de laboratorio conocido como en-
sayo de adsorción inmunoenzimático) 
y la eliminación de los virus en las 
secreciones nasal, lacrimal y vaginal 
se diagnosticó con la prueba RT-PCR 
(procedimiento de laboratorio cono-
cido como reacción en reversa de la 
cadena de la polimerasa).

Jorge Víctor Rosete Fernández, Abraham Fragoso Islas, Guadalupe Asunción Socci Escatell y Ángel Ríos Utrera
Investigadores del Instituto Nacional de Investigaciones Forestales, Agrícolas y Pecuarias (INIFAP)

rosete.jorge@inifap.gob.mx

Introducción
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Resultados del estudio

El hato resultó infectado con una pre-
valencia de anticuerpos en suero san-
guíneo de 7.6% para las vacas cruzadas 
(Holstein X Suizo Americano) y 8.8% 
para las vacas puras (Holstein o Suizo 
Americano). Detectándose que los vi-
rus fueron eliminados por las secrecio-
nes naturales (ver el Cuadro 1).

La presencia de los virus en las secre-
ciones nasal, lacrimal y vaginal, aunque 
en porcentajes relativamente bajos, 
indican la infección persistente en el 
hato y, además, que los animales al eli-
minar el virus, son un factor de riesgo 
alto y pueden considerarse como los 
principales transmisores de la enfer-
medad dentro del hato, ya que esta vía 
es efectiva para infectar a los animales 
susceptibles.

Agradecimiento.

Al Instituto Nacional de Investigaciones 
Forestales Agrícolas y Pecuarias (INI-
FAP) por el financiamiento para la rea-
lización de este estudio en el Sitio Ex-
perimental Las Margaritas - Centro de 
Investigación Regional Golfo Centro y 
Centro Nacional de Investigación Dis-
ciplinaria en Salud Animal e Inocuidad.

Virus-suero 
(%)

Virus-nasal
(%)

Virus-lacrimal 
(%)

Virus-vaginal
(%)

Genotipo Media Media Media Media

Cruzado 7.6 6.3 6.3 4.8

Puro 8.8 6.1 6.1 6.97

Cuadro 1. Prevalencia de anticuerpos en suero contra la diarrea viral (Virus-suero) 
y virus en secreción nasal (Virus-nasal), lacrimal (Virus-lacrimal) y vaginal (Vi-
rus-vaginal), de vacas cruzadas y puras.
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La palabra “veterinario” tiene su origen en latín. En la antigua 
Roma, los caballos usados en el ejército (bestias de carga), 
que eran muy viejos, se recogían en un lugar donde podían 
disfrutar y descansar. Estos animales fueron llamados “ve-
teranus”. Las personas que cuidaban de ellos se llamaban  
VETERINARII (veterinarius), que era un derivado de la pala-
bra VETUS / VETERIS, “viejo”.

Debido a esto, la profesión de cuidado de animales pasó a 
llamarse así a 259 años de la creación de la primera escuela 
de medicina veterinaria. Las dos primeras escuelas de vete-
rinaria, Lyon, el 4 de agosto de 1761, y la “École Nationale 
Vétérinaire d’Alfort” (París), fueron creadas por el francés 
Claude Bourgelat, abogado y amante de los caballos, que 
no aceptaba la ineficacia en el tratamiento empírico en sus 
caballos de raza, y usó su influencia para convencer al rey 
Luis XV de crear la Escuela de Veterinaria de Lyon, que co-
menzó a funcionar en 1762, con sus estudiantes reclutados 
en medio de herradores, especialistas en el cuidado de los 

cascos de los caballos; siendo la herradura uno de los temas 
estudiados. El segundo país fue Austria, en 1768, seguido  
de Italia, en 1769, Dinamarca, en 1773, Suecia, en 1775, Ale-
mania, en 1778, Hungría, en 1781, Inglaterra, en 1791 y España, 
en 1792. Al final del siglo XVIII, había 19 escuelas de medi-
cina veterinaria en toda Europa. Los primeros veterinarios 
reconocidos oficialmente se graduaron de las grandes es-
cuelas de veterinaria, fundadas entre 1762 y 1821, como el 
Royal Veterinary College, en 1791 en Londres, y la escuela  
de Lyon se convirtió en un símbolo de la modernidad.

Dr. Óscar Brogna.



19

El día a día no para. Estamos metidos 
dentro de una evolución constante 
que, si no somos conscientes de esto, 
es muy seguro que salgamos afecta-
dos. 

A pequeña y a gran escala, tengo un 
sin número de ejemplos de negocios 
pequeños o empresas mundiales que 
cayeron en banca rota por no ser 
conscientes de esta evolución. 

18

Mi padre me daba ejemplos de cómo, nego-
cios exitosos del pueblo, desaparecieron a causa 

de no ajustarse a dicha evolución. Algunos de ellos no 
quisieron pagar impuestos, (antes no pagaban). Al evolucio-
nar el sistema de recaudación de impuestos, tendrían que 
haber sido más ordenados; contratar buenos contadores o 
asesores contables y pagarlos; prefirieron no hacerlo y ce-
rraron sus negocios.

Otras grandes tiendas abarroteras, acostumbradas a la venta 
tradicional de venta en mostrador, atendiendo cliente por 
cliente, no hicieron uso de sistemas computacionales que 
le ayudaran a mejorar el orden de sus inventarios y sus ven-
tas; no cambiaron el esquema de autoservicio, y terminaron 
siendo devorados por otros que sí evolucionaron. 

Lo anterior es por mencionar a negocios de mi pueblo, pero 
esto también ha ocurrido a gran escala. Tenemos ejemplos 
de marcas mundiales como Kodak, Blockbuster, Blackberry 
o Nokia.

Emprendimiento 
dentro de tu
negocio



No vieron la evolución constante que ocurre en este plane-
ta y terminaron por acabar con dichas empresas.

No fueron capaces de ver el futuro y hacia dónde iría su ne-
gocio. Kodak no fue capaz de ver que algún día podrías traer 
tu cámara contigo a todas partes; Blockbuster no pudo ver 
cómo la renta de películas llegaría a un punto virtual, ni que 
se podría hacer sentado desde cualquier parte del mun-
do donde tuvieras internet; Blackberry y Nokia no vieron 
cómo, en un punto, un celular no sólo serviría para llamar o 
mandar e-mails, no pudieron imaginar que, desde un celular, 
podrían mover al mundo. 

¡¿Qué les pasó?!

Para entenderlo veamos que, una “evolución”, está com-
puesta del cambio, y si hay algo que molesta y pone loco a 
casi a todo hombre o ser en este planeta, son los cambios.

Muy pocos están dispuestos a cambiar. 

Cambiar está relacionado con empezar de nuevo; está re-
lacionado con fracasar; está relacionado con tener miedo a 
perder algo que tienes bien; y nadie quiere empezar de nue-
vo, mucho menos fracasar y, mucho menos, alguien quiere 
perder cosas. 

Nos gusta trabajar duro y llegar a una comodidad y no per-
derla, manteniéndose ahí sin cambiar. 

Pero en este universo no puedes mantener una constante, 
porque se mueve, así que cambias para bien o cambias para 
mal pero no puedes mantenerte en el mismo lugar.

Esta falta de disposición de cambiar hace que te quedes 
atrás y no te envuelvas en la evolución de mejorar. Al no 
hacerlo, vas en sentido contrario. 

Ahora, te preguntarás: ¿Cómo le hago para cambiar de for-
ma ordenada y evolucionar, sin pasar por temores y preocu-
paciones en dicho crecimiento?

Esto es muy sencillo:

Realizando pruebas dentro de tu negocio, de forma separa-
da, observando su funcionamiento sin que éste afecte a la 
estructura funcional actual.

Las observas y vas puliendo hasta un punto en que, si tienes 
mejores resultados que tu estructura tradicional, funcional, 
las implementas al 100%. 

Tal vez dirás: “esto ya lo sabía”. Pero el problema es que, 
cada vez que quieres evolucionar e implementar algo nuevo 
y ese “algo nuevo”, que pareciera ser mejor y que ayudaría 
a expandirte, en realidad resulta ser que no puedes imple-
mentarlo.

Y déjame decirte que “no puedes”, porque hay dos enemi-
gos dentro de ti: 

TIENES MIEDO…

Y ESTÁS PREOCUPADO...

POR LOS CAMBIOS.

Los pasos para romper algo que te preocupa o “te da mie-
do…” son:

1.	 Detecta y escribe qué te da miedo o qué te preocupa. 
Desglósalo, lo más que puedas, trata de mencionar cada 
detalle de éste.

2.	Piensa y escribe qué es lo peor que puede pasar de di-
chos cambios; qué es lo que vas a perder; detalla todo lo 
peor que puede pasar. Lo que nos pone en esta situación 
de miedo o “precaución”, es el hecho de no querer afron-
tar el peor panorama. 

3.	Sé capaz de aceptar el peor escenario. Si eres capaz de 
aceptarlo, verás que eso que te preocupa, o eso a lo que 
le tienes miedo, empieza a desaparecer.

20
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Hay una frase filosófica que 
dice que “Aquello a lo que 

le tienes miedo, lo atraes”.

Pero si eso, a lo que le tienes mie-
do o de lo que estás preocupado, lo 
aceptas, entonces haz empezado a 
controlarlo.

4.	Pensando en el peor escenario, crea, 
de forma detallada, qué podrías ha-
cer para salir de esa grave situación; 
crea un orden para salir de esa situa-
ción hasta un punto estable. 

5.	Observa tu situación real, siempre 
será mucho, pero mucho mejor, que 
el peor escenario. 

6.	Cuando llegues a este punto estarás 
lo suficientemente despejado como 
para seguir los pasos que hiciste en 
el punto 6, para colocarte en un 
punto estable.

Realmente, lo que te sorprenderá es 
cómo, desde el punto 2, eso a lo que 
tienes miedo o te preocupa empieza a 
desaparecer. 

Muchas veces, lo que quieres innovar 
para evolucionar dentro de tu negocio 
o de tu vida, se ve parado a causa de 
estos miedos y preocupaciones. Los 
pasos que te acabo de dar son súper 
poderosos. 

Yo estuve muy grave de COVID. Cuan-
do digo “grave”, fue ¡muy grave!.

Así que en el punto:

1. Puse mis miedos, los detallé; 
desglosé aquello a lo que tenía 

miedo, a quedarme sin aire; miedo 
a la temperatura; miedo a sentirme 
mal; miedo a que mi mamá me viera 
mal y a que ella empeorara (porque 
ella también tenia COVID); etc., etc. 

2. En el punto 2, “qué es lo peor que 
puede pasar” dije: morirme. Miedo a 
morirme y no querer morirme; de-
tallé lo peor que pasaría, al hecho 
de yo estar muerto, con mi familia 
mis negocios, etc. Fue difícil, pero lo 
hice.

3.	Acepté morirme. Dije “no pasa nada 
si me muero”; “iré y naceré nueva-
mente en otro cuerpo”; puedo ha-
cerlo sin problema. 

4.	Me armé de un equipo de personas 
que me estuvo apoyando con trata-
mientos, no sólo médicos sino natu-
ristas, con aceites, ayudas, masajes, 
etc., etc. Hice un plan para salir. 

5.	Me observé y dije: “No estoy tan 
mal; aunque saturo en 83, no nece-
sito el oxígeno. Puedo estar sin el 
oxígeno; estoy comiendo bien…”. 
Empecé a ver mi situación real. 

6.	Pude ver que el tratamiento y el 
plan para salir era bueno y lo reforcé 
hasta que salí de esta situación. 

Aquello a lo que 
le tienes miedo, 

lo atraes.
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Expongo este ejemplo para 
que se observe cómo, cada 

paso que coloqué en la lista an-
terior, tiene el poder para sacarte 

de una situación donde el miedo y la 
preocupación te estarían matando. 

En los negocios, a mi papá lo noté muy 
mal, preocupado por una inversión.

1. Pedí que me detallara sus preocupa-
ciones y miedos.

2.	“Lo peor que puede pasar es que se 
pierda el dinero…”.

3.	Aceptó perderlo pues perder ese 
dinero no afectaría su supervivencia.

Para cuando llegamos a este punto, el 
hombre ya estaba bastante relajado como 

para crear soluciones para el punto 4.

4. Hizo un plan de cómo no perder la inversión.

5.	Observó que la inversión no estaba en un punto crítico; 
identificó en qué punto estaba de forma específica.

6.	Se dedicó a supervisar que se realizaran las acciones ne-
cesarias, puestas en el punto 4, para salir adelante y no 
perder la inversión.  

Resultado final: no se perdió la inversión y ahora va bien en 
un punto estable.

Amigos, les comparto con mucho gusto lo que me da re-
sultado.

Espero que les sirva. 

¡EVOLUCIONEN!

Su amigo:

L.A.E. Leonel Rodríguez Ruiz
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Una revista 
preparada 
para un 2023 
prospero y feliz

34

Nueva demanda y una presencia más 
dinámica, son los retos a los que Revis-
ta El Bramadero apostará desde ahora 
mismo para un 2023 en expansión.

La misión de una Promoción Adecua-
da es transmitir el mensaje correcto e 
“iluminarlo” para que el usuario pueda 
verlo y animarse con él. SI TU PRO-
DUCTO ES BUENO, EL USUARIO 
DEBERÍA SABERLO Y PERCIBIR TUS 
VENTAJAS COMPLETAMENTE, AM-
PLIAMENTE.

Eso es lo que Revista El Bramadero 
puede brindarte y es el principio con 
el que hoy quiero marcar un tiempo de 
mejora y una acción más vigorosa para 
promocionar tus productos.

Con una nueva revista y un mejor con-
tacto con el público, El Bramadero  
refuerza su calidad de servicio ya reco-
nocidos por décadas.

Revista El Bramadero no es sólo una 
revista. Es la herramienta con la que 
nuestros representantes ilustran a tus 
clientes y transmiten TUS VENTAJAS. 
Tu mensaje ES VITAL para tus ventas y 
El Bramadero lo lleva con amplitud y la 
dirección correctas.

Las ventajas de tu producto deben ser 
TRANSMITIDAS Y RETRANSMITI-
DAS en una cadena que se extiende 
prácticamente hasta los últimos rinco-
nes donde habitan la necesidad y los 
consumidores de tu producto. Revista 
El Bramadero es “la luz que ilumina 
esos rincones” y la herramienta que 

despierta el deseo de tu usuario y man-
tiene su interés para seguir mirándote.

Así la intención, cliente y proveedor 
mío; espero encontrar sus puertas 
abiertas para escuchar sus ventajas y 
anunciarlas ampliamente a fin de gene-
rar nuevas oportunidades para todos. 
Al final de cuentas, el reto es brindarles 
la capacidad para que vendan más con 
menos y que puedan mantener una po-
sición en un mercado que crece y se 
expande.

Revista El Bramadero trabajará para 
ustedes durante todo el año tejiendo 
redes y enlazando su mensaje con in-
ternet, con  acciones especiales de 
promoción y los servicios que carac-
terizan nuestro liderazgo. Esperamos 
contar con ustedes.

Necesitamos ser vigorosos, constantes, 
económicamente inteligentes y coope-
rativos. No es fácil y por ello agradezco 
de antemano su participación, vital para 
complementar el impacto y la expan-
sión que proponemos.

Su anuncio es el disparador hacia ob-
jetivos de mejora. Con él han pulsado 
los botones de compra cuyo efecto es-
pero vean reflejado en sus ventas. Con 
él nos preparamos y nos anticipamos 
con tiempo para un 2023 expandido, 
próspero y feliz desde ahora mismo. 
Vayamos juntos por él.

MUCHO ÉXITO.

MVZ Benedicto Rodríguez y Salazar

Fundador
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Sincrogest
Inyectable, 

la unica 
progesterona 

de larga accion 
en el mercado

40

Progesterona inyectable,

La progesterona (P4) es el progestá-
geno natural más importante, y juega 
un papel fundamental para el esta-
blecimiento y mantenimiento de la 
gestación, el cual es secretado por la 
placenta, las glándulas suprarrenales y 
por el cuerpo lúteo (CL); estas últimas 
por estímulo de la actividad luteotró-
pica de la LH y en menor proporción 
por otras hormonas como la GnRH, la 
prolactina, GH y la catecolamina.

En las vacas la fertilidad baja se debe 
a la incidencia elevada de muerte em-
brionaria temprana. Una de las causas 
de muerte del embrión está relaciona-
da con el atraso en su desarrollo y la 
subsiguiente reducción de la secreción 
de interferón-t, por lo cual fracasa la 
inhibición de la luteolisis. 

Durante la gestación la P4 prepara el 
endometrio para la implantación del 
embrión y mantenimiento de la pre-
ñez, Kerbler et al. (1997), encontraron 
una correlación positiva entre la con-
centración de P4 plasmática y la sínte-
sis de IFN-Tτ producido por embriones 
de 18 días de edad. En base a estos 
resultados se podría sugerir que a ma-
yor concentración de P4 plasmática en 
hembras preñadas mejor será el am-
biente uterino para el embrión en vías 
de desarrollo.

Mvz. Carlos Valentín Pérez / Especialista técnico Ourofino México

De acuerdo a lo anterior se podría su-
gerir que al brindar fuentes directas o 
indirectas de P4 a hembras durante los 
primeros días de preñez el porcentaje 
de pérdidas embrionarias disminuye, ya 
que se mejora el ambiente uterino en 
donde el embrión tendrá un desarrollo 
adecuado evidenciando mejor síntesis 
y secreción de IFN-τ, pues esta secre-
ción está influenciada por el estado de 
desarrollo embrionario (Walker et al., 
2009).

Por otro lado, la progesterona puede 
ser administrados de diferentes mane-
ras en la reproducción, como ejemplo 
tenemos los dispositivos intravaginales 
de silicón con liberación lenta de pro-
gesterona (P4) o progesterona inyec-
table.

Se han realizado estudios para aumen-
tar el desarrollo y calidad del embrión 
con el uso de tratamientos para esti-
mular el aumento del folículo ovula-
torio, formación de un CL accesorio 
y suplementación con progesterona 
inyectable. 

Resultados de trabajos realizados por Pugliesi et al., 2016 y Cova et al., 
2016 arrojaron que tratamientos con una dosis de 150 mg de  progesterona 
4 días después de la IATF Promueve incremento en la tasa de concepción.

¡¿Quieres obtener los mejores resultados de 

Productividad con tus Programas Sanitarios ?!

una herramienta efectiva para incrementar tasas de 
prenez en los protocolos de IATF en bovinos de carne

La suplementación inyectable de P4 
también ha sido una estrategia muy 
empleada por los grupos de investi-
gación y en sus resultados concluyen 
que la concentración y el momento 
de la aplicación son fundamentales 
para el incremento en las tasas de 
gestación, pues, bajas concentraciones 
plasmáticas de progesterona durante 
la gestación inicial se asocian con un 
embrión poco desarrollado (BINELLI 
et al., 2001) así, el uso de la proges-
terona inyectable de larga acción ha 
sido reportado en estudios como for-
ma alternativa de suplementación para 
elevar la concentraciones plasmáticas 
posterior a la inseminación y concep-
ción mejorando el desarrollo tempra-
no del embrión, elevando la produc-
ción de interferón-tau y mejorando las 
tasas de preñez.

¡Consulta a los especialistas de

         Ouro Fino para garantizar 

                 mejores Resultados!
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Albendarod pet es un antihelmíntico de amplio espectro ideal para su uso en caninos y felinos. Esta indicado en el tratamiento de infecciones helmínticas tales como:  

Paragonimus kellicotti, Capilaria plica, Filaroides hirthi, Filaroides osteri y Giardia spp. 

DOSIS:

Caninos: Para Filaroides hirthi 1ml por kg peso corporal (50 mg por kg peso corporal)  

cada 12 horas durante 5 días, repetir la terapia 21 días después. 

Para Filaroides osteri 0.5 ml por kg de peso corporal (25 mg por kg de 

peso corporal) durante 5 dias; repetir la terapia 2 semanas después. 

Para Capilaria plica 1 ml por kg de peso corporal (50 mg por kg 

de peso corporal) cada 12 horas durante 10 a 14 días.

Para Paragonimus kellicotti 1 ml por kg de peso corporal cada 24 horas durante 21 días. 

Para Giardia spp. 0.5 ml por kg de peso corporal cada 12 horas hasta completar 4 dosis. 

Felinos: Para Paragonimus kellicotti 1 ml por kg de  

peso corporal por un día durante 21 días. 

Para Giardia spp. 0.5 ml por kg de peso corporal por día durante 5 días. 

Fuente: Corbel
Albendazol
Albendazol

ANTIHELMÍNTICO DE AMPLIO ESPECTRO

AlbendarodPET

Contenido neto: 40 ml

NÚMERO DE REGISTRO: Q-1185-059

USO VETERINARIO

SUSPENSIÓN ORAL

AlbendarodPET

AlbendarodPET

Hecho en México para: RODRUILAB, S.A.  de C.V.
Reforma Ote. 301-A, Col. Domingo Arenas,
San Martín Texmelucan, Puebla. C.P. 74050 

Tels.:01 (248) 109 82 09      e_mail: rodruilab@gruporodrig.com
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Hecho en México para: RODRUILAB, S.A.  de C.V.

Reforma Ote. 301-A, Col. Domingo Arenas,

San Martín Texmelucan, Puebla. C.P. 74050 

Tels.:01 (248) 109 82 09      e_mail: rodruilab@gruporodrig.com

ANTIHELMÍNTICO DE AMPLIO ESPECTRO

Contenido neto: 40 ml
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USO VETERINARIO

SUSPENSIÓN ORAL

Hecho en México para: RODRUILAB, S.A.  de C.V.
Reforma Ote. 301-A, Col. Domingo Arenas,
San Martín Texmelucan, Puebla. C.P. 74050 

Tels.:01 (248) 109 82 09      e_mail: rodruilab@gruporodrig.com

ANTIHELMÍNTICO DE AMPLIO ESPECTRO

Contenido neto: 40 ml

NÚMERO DE REGISTRO: Q-1185-059

USO VETERINARIO

SUSPENSIÓN ORAL

Hecho en México para: RODRUILAB, S.A.  de C.V.
Reforma Ote. 301-A, Col. Domingo Arenas,
San Martín Texmelucan, Puebla. C.P. 74050 

Tels.:01 (248) 109 82 09      e_mail: rodruilab@gruporodrig.com

Presentaciones:Fórmula: Vía de administración:Especies:

Caninos y felinos.  25 ml
40 ml. 

Suspensión Oral.Albendazol................................... 50 mg. 
Excipiente c.b.p.................................1ml. 

Albendarod PET
Núm. de Registro SAGARPA Q-1185-059

Ivorod Suspensión Canino
Número de Registro SAGARPA Q-1185-058

Antiparasitario de amplio espectro que actúa contra larvas y huevecillos.  

Esta indicado en el tratamiento de céstodos, nemátodos y protozoarios que afectan a perros.

Coadyuvante en el tratamiento contra parásitos externos como: pulgas, garrapatas y ácaros.

Se pueden utilizar en cachorros de 6 semanas de edad.

DOSIS:

1 ml por cada kg de peso corporal en una sola toma. Se recomienda una 

segunda toma 15 días después para cortar el ciclo biológico del parásito.

Para Giardia spp: 1 ml por cada 1 kg de peso corporal  

cada 24 horas durante 3 días. 

Contenido neto: 30 g

GOLD

Antiparasitario Oral de amplio espectro

REG. S.A.G.A.R.P.A. Q-0974-057

Contenido neto: 30 g
Uso

Veterinario Pirantel +
Ivermectina

Hecho en México por Laboratorios Pier, S.A. de C.V.  Benito Juárez Norte No. 100 c.p. 75855, San Lorenzo Teotipilco, Tehuacán, Puebla.
Tel: (01 238) 3 712 400, 3 712 401, 3 712 402. vENTAS: 01 (800) 712 4333, 01 (800) 505 4120 e-mail: ventas@laboratoriospier.com.mx

REG. S.A.G.A.R.P.A. Q-0974-057

Antiparasitario Oral de amplio espectro

Pirantel +
Ivermectina

Uso
Veterinario

Ivorod Equino GOLD
Antihelmíntico oral de amplio espectro, que garantiza al 100 % de eliminación de todas las verminosis  y teniasis del aparato gastrointestinal de los equinos.

DOSIS:

Aplicar 5 g por cada 100 kg  de peso.

Para equinos de 600 kg o mayores aplicar 30 g como dosis única.

Especies: Equinos.

Fórmula: Cada 100 gr contiene: 

Ivermectina................................... 0.40 g. 

Pamoato de pirantel................... 38.30 g. 

Vehículo c. b. p.............................. 100 g. 

Vía de administración: Oral exclusivamente.

Presentaciones: Jeringa dosificadora con 30 g.

Especie: Fórmula: Vía de administración: Presentación:

60 mlCada ml contiene:
Fenbendazol....................15 mg
Pamoato de pirantel.....14.5 mg
Prazicuantel....................5.0 mg
Ivermectina.....................0.2 mg
Vehiculo c.b.p.................. 1.0 ml

Oral. Caninos. 


