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Revista
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I, MDD ESTA EN VENTL.. M. 018

PERROS Y MANEQ 0F
O VENDES O COMPRAS CATOS

- I3 ”
En revista El Bramadero tenemos bien claro que el mundo estd en venta. O VENDES O B[]VIN

COMPRAS. LA CLAVE DEL EXITO ESTA EN LA BUENA PROMOCION. Por eso, querido
lector, te aseguro que en el campo de nuestras actividades, promocionarse en revista El
Bramadero es la mejor opcidn. Revista El Bramadero es cada vez mas solicitada por nuestros
lectores, por su calidad en su contenido. En Revista El Bramadero hemos rebasado nuestras
expectativas de expansion.
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EN SEMIESTABULACION
EN EL TROPICO

Los proveedores mds importantes sélo se localizan a través de una buena promocion. III 39

Los productos més importantes y de buena calidad sélo se localizan a través de una buena
promocion.

Los clientes mds importantes y valiosos, sélo se localizan por medio de una buena promo-

con PODODER

Las ventas mds importantes y el volumen de las mismas, sélo se realizan a través de una “I[}ITAL

buena promocidn.
Los servicios mds importantes sélo los consigues por medio de una buena promocion. ﬁﬂ

COMPARTIENDR® 45
Asl es que si quieres conseguir un proveedor importante, un producto de calidad, encontrar
un cliente valioso, un servicio de calidad, inclusive un empleado excelente, promuévete ade-
cuadamente y constantemente en Revista El Bramadero.

TU, querido lector, podrias vender o comprar lo que quieras y a gran velocidad si utilizas la
promocion efectiva y constante que Revista El Bramadero te da. Estamos para ayudarte a

que tu negocio y tu producto se conozcan y se vendan en forma efectiva y a gran velocidad. EL BRAMADERO,
Si no estds vendiendo o comprando productos de calidad es porque no te estds promovien- UNA EMPRESA
do adecuadamente.
BIEN
Recuerda, el mundo estd en venta. O vendes o compras. Due no te ganen la pisada, promué-
vete adecuadamente en Revista El Bramadero. ORGANIZADA,
. VIABLE Y EN
Ahora més solicitada por un mayor nimero de lectores. Posisionada en I8 estados de la INSEMINAGION EXPANSION.

Republica Mexicana.
Por eso te invito a promover tu empresa o negocio, tus productos o servicios, en Revista

El Bramadero y no los conviertas en algo oculto y sin movimiento, en algo desconocido, o
solamente conocido por unos pocos.

El

Organigrama

de SIETE
DIVISIONES

Cracias por leer y usar tu Revista El Bramadero.

plagas
M.V.Z. Benedicto Rodriguez y Salazar del LITCHI

Fundador Grupo Rodrig
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A lo largo de la historia, todas las civiliza-
ciones han necesitado de un amigo, inclu-
so cuadripedo, aunque no siempre fue tal
y como ahora.

La domesticacién de los animales, ha
devenido en un proceso gradual, que co-
menzd con nuestros ancestros hace ya
miles de afios, incluso en la edad de las
cavernas. La primera evidencia de domes-
ticacién de animales se menciona en la
ciudad biblica de Jericd, en Palestina, unos
12,000 a. C, donde perros y cabras eran
adoptados como mascotas.

La motivacién para la domesticacion de
animales no es exacta, pero se cree que
comenzd cuando el ser humano se dio
cuenta de que necesitaba establecer la-
zos con la naturaleza para su superviven-
cia y desarrollo. Se estima que los perros,
una de las primeras especies animales
domesticadas, han sido criados como
animales de compafifa por alrededor de
10.000 afios, mientras que alrededor del
ano 3500 a. C. comenzd la domesticacion
de gatos en Egipto.

Una mascota es un animal domesticado
que se conserva con el propdsito de brin-
dar compaifa o para disfrute de quien lo
posee. Son escogidos por su comporta-
miento, adaptabilidad y por su interaccion
con los seres humanos.

Es innegable que las mascotas aportan
muchisimas cosas positivas a la salud de
sus duefios, ya que el cuidado diario hace
olvidar a muchas personas otro tipo de
preocupaciones, evita la depresion y las
hace sentir Utiles. Los animales de com-
pafila mds populares son el perro y el
gato, pero también encontramos las aves
y los peces.

La compafia de los animales siempre
evoca ternura, compafifa y amistad, cua-

lidades que se intensifican cuando la
soledad busca filtrarse en la vida de las

personas; es en estos momentos cuando
la mascota adquiere un papel mds impor-
tante, al sentirlo parte de la familia y adn
mds, COMO un amigo.

La mayorfa de las personas muestra una
actitud positiva, de agrado a través de su
relacion con una mascota o animal de
compania, sobre todo aquéllos que sufren
problemas de tipo psicoldgico o fisico.

Un animal de compafifa se adapta al am-
biente de un ser humano sin importar su
naturaleza, se adhiere a un grupo, familia
o sociedad y se caracteriza por ser amiga-
ble. La mayorfa de estos animales se con-
vierten en domésticos si la persona con
la que comparten un hogar les ensefa
buenos modales en la convivencia diaria,
sin dejar a un lado su naturaleza animal.

En cuanto a la alimentacién se refiere, hoy
en dfa se tiene muy en claro que nues-
tras mascotas requieren una alimentacidn
diferencial, se entiende que son animales
de compafifa y como tales merecen una
atencién adecuada en cuanto a sus ali-
mentos y cuidados se refiere.

La alimentacion de los animales de com-
pafifa tiene algunos objetivos propios que
la diferencian de la alimentacién de los
animales de trabajo e incluso a los anima-
les de granja o destinados al consumo hu-
mano, en los cuales se persigue optimizar
las producciones. Los animales de com-
pafifa son, en muchas ocasiones, conside-
rados miembros de la familia y se les trata
como tales. Ello implica que su alimen-
tacién, ademds de suministrar una canti-
dad de nutrientes correcta, equilibrada y
disponible, debe permitirles optimizar su
salud, actividad y longevidad. Ademads, y
dado que el sobrepeso y la obesidad son
problemas frecuentes en perros y gatos, y
que existen enfermedades que incluyen
un tratamiento nutricional, la alimentacidn
debe promover una correcta condicidn
corporal y reducir el riesgo al padecimien-
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to de determinadas patologfas o acelerar
la recuperacion de los animales enfermos.

Perros y gatos son las especies més ex-
tendidas como animales de compafifa y
entre ellos existen diferencias que pue-
den ayudar a comprender mejor sus dife-
rentes particularidades nutritivas. Ambas
son especies pertenecientes al Orden
Carnivoro, pero a distinta Familia (Felidae
para los gatos y Canidae para los perros).
Ya en la evolucién del Orden Carnivo-
ra, desde hace 65 millones de afios hasta
la actualidad, encontramos diferencias ya
que mientras los animales incluidos en
las familias Feloideas son todos ellos car-
nivoros estrictos (hiena, jineta, gato..) los
incluidos en Canoidea van desde omnivo-
ros como el 0so o el propio perro hasta
herbivoros como el panda. Son muchas
las diferencias anatémicas entre estas dos
especies, pero cabe destacar el distinto
ndmero de piezas dentales en el adulto
(30 para el gato y 42 para el perro, aunque
pueden existir variaciones segun la raza),
la mayor relacion entre la longitud intesti-
nal y la corporal en el perro, lo cual indi-
ca un mayor tiempo de permanencia del
alimento en el tubo digestivo o la finfsima
sensibilidad olfativa del perro, més de 3
veces superior a la del gato.

seguirse objetivos como el de minimizar,
reducir o evitar los cambios asociados al
proceso de envejecimiento, incrementan-
do la calidad de vida de los animales y
previendo posibles patologfas asociadas a
la edad avanzada. Suele considerarse que
los gatos alcanzan esta edad hacia los 8
anos, mientras que en el caso de los pe-
rros, varfa segun la raza:

Razas pequefias: 11,48 + 1,86 afos
Razas medianas: 10,19 £ 1,56 afos
Razas grandes: 8,85 + [,38 anos

Razas gigantes: 7,46 + |27 afos.

En el mercado actual, los alimentos pre-
parados, pueden segmentarse de diversas
maneras segun el objetivo para el que se
formulen por mencionar algunos ejem-
plos existen:

Por su uso: ALIMENTOS / DIETAS /
SNACKS o GOLOSINAS

Por su adecuacién: COMPLETOS /
COMPLEMENTARIOS

desenvuelven tienden a hacerlos mas vul-
nerables y susceptibles de sufrir desdrde-
nes en esa drea.

La piel es un dérgano importante, tanto por
su superficie (Im2 para un perro de 35 kg)
como por sus funciones (social, homeos-
tasia del medio interno, respuesta inmu-
nitaria). La piel, que se estd renovando
constantemente, moviliza una gran parte
de los macronutrientes y micronutrientes
aportados por el alimento. Un desequili-
brio en el aporte de aminodcidos, acidos
grasos, vitaminas u oligoelementos alte-
ra las funciones de barrera (tabla I) y de
proteccion inmunitaria aseguradas por la
piel: el perro se vuelve mas sensible a las
infecciones y desarrolla reacciones alérgi-
cas con mayor facilidad. La piel y el pelo
son el primer reflejo de la salud del pe-
rro y de la calidad de su alimentacién: las
dermatosis de origen nutricional son muy
variadas y frecuentes en el perro.

En dermatologfa canina, la nutricién ocupa
un lugar privilegiado, no sélo como ele-
mento esencial de la prevencién de en-
fermedades cutdneas, sino también como
herramienta terapéutica de las dermatitis
alérgicas, queratoseborréicas y metabdli-
cas.

Las necesidades energéticas de los adul- Por su contenido en agua: SECOS / HU-  Los nutrientes que influyen en la funcidn
tos en mantenimiento, vienen estable- MEDOS / SEMIHUMEDOS de barrera por lo general son:
cidas por la National Research Council
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(NRC) por medio de las siguientes fér-
mulas, actualmente en revision por consi-
derarse que pueden sobreestimarlas:

Perros (NRC, 1974): Kcal EM/dfa = 132 x
(Peso) 0,75 =1M
Catos (NRC, 1986): Kcal EM/dia = 70 x

Peso = | M

Por supuesto en situaciones de inactivi-
dad o condiciones climéticas extremas,
estas recomendaciones deberdn adap-
tarse consecuentemente. Como se ha
indicado anteriormente, el perro adapta-
rd bien el horario de sus comidas al del
propietario y en caso de que la alimen-
tacion se ofrezca ad libitum (a voluntad),
se deberd controlar el peso del animal de
forma periddica. En su comportamien-
to natural, el gato come frecuentemente
y pequefias cantidades y se recomienda
ofrecer al gato adulto una alimentacién ad
libitum. Deberan evitarse comidas muy
frlas o muy calientes, ya que la apetencia
disminuye notablemente en esos casos,
siendo los 30-40 °C la temperatura ideal.
Los gatos prefieren comer alimentos ya
previamente conocidos o similares a los
conocidos por ellos y, a diferencia de los
perros, comen y beben tanto de dia como
de noche.

En realidad no existen recomendaciones
especfficas publicadas para los perros
y gatos de edad avanzada, aunque por
medio de la alimentacidon pueden per-

Por su categorfa comercial: SUPER-PRE-
MIUM / PREMIUM / STANDARD / ECO-
NOMICO

Por el estadio de vida: CRECIMIENTO /
MANTENIMIENTO / EDAD AVANZA-
DA

Por su nivel de actividad: MANTENI-
MIENTO, LIGHT, PERFORMANCE

Por su valor nutricional o suplementario:
MULTIVITAMINICOS / MEDICADOS /
ENERCETICOS

Existen todavia méds segmentaciones (se-
oun la raza o el tipo de pelo, por ejemplo)
y todavia aparecerdn més en el futuro.

El impacto positivo de una nutricién ade-
cuada en la salud y enfermedades estd
bien establecido en todos los animales.
Una alimentacién apropiada a lo largo de
todas las etapas de la vida puede ayudar a
evitar enfermedades asociadas con la die-
ta, asi como en el manejo de otras enfer-
medades. Por ejemplo, se ha demostrado
que las dietas formuladas para perros y
gatos con enfermedades renales crénicas
proporcionan beneficios significativos.

Las condiciones de salud pueden variar
a nivel fisioldgico y anatémico, siendo la
piel y el pelaje uno de los drganos que
por las mismas caracteristicas de las
mascotas, parasitos externos, bacterias,
hongos e incluso el medio en el que se

Acidos grasos poliinsaturados (AGE) (ej:
acido linoleico): Se encuentran entre los
lipidos producidos por las gldndulas seba-
ceas que forman la pelicula hidrolipidica
superficial. Protefnas Para la sintesis de
los queratinocitos es necesario un aporte
suficiente de todos los aminodcidos esen-
ciales.

Vitamina A: Indispensable para la diferen-
ciacion de los queratinocitos y, por lo tan-
to, para la formacién de la capa cdrnea.
Biotina Indispensable para el metabolismo
de los AGE.

Vitamina C: Desempefia un papel clave
en la formacién de los lipidos de la peli-
cula de la capa cdrnea.

Zinc: Un suplemento de zinc permite
disminuir las pérdidas hidricas y un déficit
provoca problemas en la cornificacion.

Nicotinamida: Aumenta la concentracidn
de ceramidas y de dcidos grasos libres en
la capa cornea.

Vitaminas hidrosolubles: Participan en el
metabolismo de los AGE.

Vitamina E: Excretada por las gldndulas
sebdceas, permite disminuir la oxidacion
de los dcidos grasos.

Aunado a estos nutrientes, en la actua-
lidad existen suplementos altamente
probados, estudiados y de vanguardia,
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que coadyuvan a mantener los niveles
Sptimos de estos nutrientes, a maximizar-
los, incluso a la adecuada sintetizacién de
ellos en el sistema del animal.

El grupo de los Omegas es uno de ellos,
al ser acidos grasos esenciales, ayudan a
fortalecer las cadenas proteicas y de for-
macién de vitaminas como la E.

Los dcidos grasos Omega 3-6-9 ayudan a
fortalecer los vasos sanguineos y ayudan
a que en la dieta la presencia del coleste-
rol sea baja en su mascota. Fortalecen el
pelaje durante los cambios de estacion,
ayuda a evitar la resequedad de la piel, la
picazdn, la aparicion de caspa, perdida o
rotura del pelo, y que se tenga un pelo
aspero y sin brillo.

Los dcidos grasos Omega, llevan un lazo
muy estrecho para favorecer una buena
digestidn y mantenimiento en general de
piel, pelgje incluso de varios drganos in-
ternos como rifiones e higado.

El Laboratorio HALVET, comprometido
con la salud animal y de tu mascota lanzo
a mercado en el 2017 "VITARE" Y "“VI-
TARE OMC”, un par de suplementos ali-
menticios, de los cuales VITARE OMG se
encuentra adicionando estos con dcidos
grasos Omegas, pero no sélo los adiciond
sino que logré un balance perfecto entre
la relacion de los Omegas 3-6-9, logrando
objetivos muy especificos y enfoques es-
pecializados unicos, tales como recuperar,
curar y hasta regenerar tejidos como piel
y pelo de tu perro y gato, LABORATO-
RIOS HALVET sabe que es importan-
te conseguir la proporcidn correcta de
Omega 3,0Omega 6 y Omega 9 en la dieta
del perro ya que la falta de estos acidos
grasos lleva a problemas de salud como
la diabetes, el cancer y los problemas del
corazdn. Los perros no pueden producir
o sintetizar Omega 3 y Omega 9, que tie-
nen que ser introducidos en su dieta.

VITARE es un complemento nutricional
que te proporciona un aporte de glucosa
que a su vez se refleja en energfa para tu
mascota, fortificado con Vitaminas y Mi-
nerales, tales como Vitamina E, Vitamina
A, Vitamina BI2, Vitamina C, Vitamina D3,
Zinc y magnesio y extracto de Higado
de Bacalao, ademds de proporcionar el
equilibrio perfecto entre salud, nutricién
y sabor. VITARE es un suplemento ideal
para mascotas débiles, enfermas o con
falta de apetito, sea cualquiera que sea
la fuente de ésta, representa también un
complemento para la dieta diaria. VITARE
es de consistencia suave, en una pasta de
facilisima administracion, ademds de sola,
Vitare se puede suministrar mezclado con
el alimento. Ademds, es de los productos
suplementarios en mercado que puede
ser utilizado en perros y gatos.

VITARE OMG es un complemento nu-
tricional que te proporcionard un com-

plemento nutricional que contiene acidos
grasos esenciales. Ademds de vitamina
E, estos dcidos grasos pertenecen a los
grupos Omega 3,0Omega 6 y Omega 9.
Estos 4cidos grasos esenciales proveen a
las mascotas DHA que constituye el 40%
del total de 4cidos grasos del cerebro,
para un Sptimo desarrollo neuroldgico.
VITARE OMG provee EPA, el cual regula
los procesos inflamatorios incrementados
y restablece esta funcién en el cuerpo,
promueve también el fortalecimiento
cutaneo, influyendo positivamente en la
salud de la piel y el pelaje, gracias a los
acidos esenciales en su férmula. Ademds
los Omegas de VITARE OMG, acttian en
diversos fendmenos fisioldgicos, lo que
los hace que sean piedra angular de la
nutricion de tu mascota. Este puede ser
suministrado en el alimento, solo o inclu-
so bajo el uso de otros medicamentos,
al no actuar de manera antagdnica con
ellos, lo que representa un suplemento

de alta calidad y de gran seguridad para tu
compariero. En definitiva VITARE OMG Y
VITARE es el complemento esencial y el
equilibrio perfecto para tu mascota.

En LABORATORIOS HALVET saben
que ademds de una adecuada alimenta-
cién, medicamentos y tratamientos opor-
tunos, son sélo parte de todo un conjun-
to de responsabilidades que debes tener
con ellos y es necesario proporcionar a
las mascotas afecto y cuidar de sus nece-
sidades con amor para obtener a cambio
momentos memorables llenos de risas
y alegrfa. No deja de ser sorprendente
como estos seres pueden ayudar a man-
tener la salud tanto fisica como psiquica,
por lo que es importante agradecer, con
cada acto de vida, su compafifa.

C.PH.D. Julio César Medina
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Suspensién intramamaria

Combinacion antibidtica indicada
para la prevencion, tratamiento y
contradl de 1@ mastitis  clinica,
subclinica, aguda o cronica,
causada por diferentes baclerias
Gram positivas y Gram negativas
durante & periodo de lactancia.
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Suspension Intramamaria

Indicada para el control ¥
tratamiento de las mastitis de las

vacas gque 58 encuentran  en
produccion lactea, causadas por
los microorganismos sensibles a
la Cefalexina.
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[nfusion intramamaria

Esta indicado para la prevencion
de mastitis en el ganado lechero
durante el periodo de secado,
Fara lograr un mejor efecto vy
difusion se recomienda limpiar el
pezon del cuarto alectado vy
aplicar &  producto,  s¢
recomienda un Hgero masaje
sobre  la  glandula  rmamaria
posterior a la aplicacion.

LA RABIA BOVINA

ANTECEDENTES

Durante los afos 60°s, la ganaderifa de México y
la de todo Latinoamérica, presentaba graves pér-
didas econdmicas generadas por la presencia de
Rabia Paralitica Bovina, enfermedad comuinmen-
te conocida como Derriengue. En esa época se
estimaba una pérdida anual de cien mil cabezas
en México y un millén de cabezas en Latinoamé-
rica. Con el objeto de encontrar una solucién a
ese problema, el Instituto Nacional de Investiga-
ciones Pecuarias de la Secretarfa de Agricultura y
Ganaderfa, del gobierno Mexicano, establece en
el afio de 1968 dos programas de cooperacion
internacional, a través de la Organizacidn para la
Agricultura y la Alimentacién (FAQ) y la colabo-
racion de la Oficina de Pesca y Vida Salvaje de
los Estados Unidos (The Fish and Wildlife Office
of the United State).

Hasta hace algunos afios, las pérdidas econdmi-
cas directas anuales estimadas en la ganaderfa
nacional, por la muerte de bovinos a causa de
esta enfermedad, fueron de aproximadamen-
te 500 millones de pesos, de acuerdo con el
Diario Oficial de la Federacion, (6-06-2009), y
recientemente existen reportes que estiman 20
mil muertes de animales al afio que genera 120
millones de pesos en pérdidas econdmicas (In-
forural 2014). Donde para establecer estos datos
SACARPA recomienda en primer lugar, el reco-
nocimiento exacto de la enfermedad a través de
pruebas en laboratorios autorizados y aproba-
dos que realicen diagndstico de rabia, lo cual es
fundamental para el estudio epidemioldgico del
problema, para establecer la incidencia mediante
el reporte obligatorio. Ademds, se entiende que
esta enfermedad se controla y previene median-
te acciones de informacion educativa en funcién
de una vigilancia epidemioldgica eficaz, el control
de las poblaciones de “vampiro”, control de fo-
cos y la vacunacidn de las especies ganaderas
en riesgo, a fin de reducir las importantes pér-
didas econdmicas ocasionadas en la ganaderfa
del pas.

DISTRIBUCION GEOGRAFICA

La rabia es una enfermedad casi tan antigua como la
humanidad, su conocimiento remonta al siglo XXIII AC.
Girolamo Fracastoro describié la enfermedad y sus rutas
de contaminacion en 1530 A.C., mientras que el primer
tratamiento preventivo de la infeccidn, pos-exposicién
fue aplicado en 1885 por Luis Pasteur. Es una enferme-
dad de distribucién mundial con excepcion de Australia.
Por casi doscientos afios se considerd al perro como
su transmisor exclusivo. Sin embargo, en los paises in-
dustrializados, en los que la rabia canina ha sido con-
trolada, las especies salvajes se han convertido en sus
vectores naturales. En América latina, el principal
vector silvestre es el murciélago hematéfago. En
México la rabia paralitica bovina se presenta en
23 estados de la republica, incluyendo Veracruz,
distribuida por toda la costa del golfo de Méxi-
co desde el sur de Tamaulipas hasta Yucatan y,
por la costa del Pacifico, desde el sur de Sonora
hasta Chiapas, correspondiente al 4rea de biodis-
tribucién del murciélago hematéfago Desmodus
rotundus (Vampiro). Siendo la regién sureste la
mas vulnerable.

Cuevas Romero Sandra Julieta.

Investigadora titular del Laboratorio de Virolog
CENID-MA, INIFAP KM. I5.5 Carretera México-

Toluca. Col. Palo Alto. Cuajimalpa D.F. CP. O5II0;
Tel: 5538718700 Ext 80312; Cel. 5527352068;

cuevas,julieta@inifap.gob.mx ; scuevaslé@gmail.com
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DERRIENGUE

DESCRIPCION DE LA
ENFERMEDAD

La rabia es una enfermedad infecciosa, generalmente aguda, pro-
ducida por un virus que afecta a los animales de sangre caliente
domésticos y humanos.

En los humanos se manifiesta por un periodo de incubacién
que dura de dos a diez dfas con signos y sintomas inespecificos
como cansancio, cefalea, fiebre, anorexia, ndusea, vomito y pares-
tesia en el sitio de la herida, seguido por la dificultad de la deglu-
cion, hidrofobia, desorientacion, crisis convulsivas, periodos de
excitabilidad y aerofobias y parilisis flacida. Estas manifestaciones
son seguidas de un periodo de coma y eventualmente el falleci-
miento. Cuando ocurre la infeccidn, el virus viaja desde la herida, a
lo largo del sistema nervioso, hacia el cerebro, a una velocidad de
3mm/hora causando inflamacion, lo que resulta en los sintomas
de la enfermedad. El tiempo de incubacidn es desde los 10 dias
hasta los 7 afios, con un periodo promedio de 3 a 7 semanas.

En los animales se distinguen dos formas de presentacidn, la rabia
furiosa y la paralitica o muda.

En el perro, el periodo de incubacion persiste de |0 dias a 2
meses. En la fase de incubacidn del virus, los perros manifiestan
cambios de conducta con una agjtacidn inusitada al menor esti-
mulo. Se nota anorexia, irritacién en la region de la mordedura,
estimulacidn de las vias genitourinarias y un ligero aumento de
la temperatura corporal. Después de | a 3 dfas, se acentdan los
sintomas de excitacidn y agitacion. Se vuelve agresivo, con ten-
dencia a morder objetos, animales, y al hombre. La salivacion es
abundante debido a la  pardlisis de los musculos de deglucidn.
En la fase terminal, se puede observar convulsiones generalizadas,
incoordinacion muscular y paralisis de los musculos del tronco y
de las extremidades.

La forma muda se caracteriza por el predominio de sintomas pa-
raliticos, en tanto que la fase de excitacién es muy corta o a veces
esta ausente. La paralisis comienza por los mUsculos de la cabeza
y cuello y el animal tiene dificultades en la deglucion. Luego so-
breviene pardlisis de las extremidades, paralisis general y muerte.
El curso de la enfermedad dura de | a Il dfas.

En los bovinos, la rabia es trasmitida por el vampiro (murcié-
lago hematdfago). El perfodo de incubacion es entre 25 a 150
dfas. Los sintomas predominantes son del tipo paralitico, por lo
que se le denomina rabia bovina paralitica. Los signos comunes
en los animales enfermos, es que se alejan del grupo, algunos
presentan las pupilas dilatadas y el pelo erizado, somnolencia y
depresién. Se observan movimientos anormales de las extremi-
dades posteriores, lagrimeo y catarro nasal. Los accesos de furia
son raros, pero se pueden notar temblores musculares, inquie-
tud e hipersensibilidad en el lugar de la mordedura del vampiro.
Al avanzar la enfermedad se observa incoordinacion muscular y
contracciones tonicocldnicas de grupos musculares del cuello,
tronco y extremidades. Los animales tienen dificultad al caminar
en la deambulacién, pareciéndose al “mal de caderas”, su mus-
culatura estd contraida ocasionando frecuentemente parilisis del
miembro posterior (Derriengue), se presentan problemas en la
deglucion observando salivacidn excesiva y dejan de rumiar. Por
dltimo, caen 'y no se levantan mads, hasta la muerte.

I

Debido a que el cuadro clinico encefalico causado por el virus rébi-
co puede ser confundido con otras encefalitis de etiologfa distinta,
es necesario el establecimiento de un diagndstico diferencial eficaz,
el cual dependera de la buena calidad de la muestra, las condiciones
de su transporte al laboratorio, la rapidez en la obtencién de los
resultados y su difusién inmediata.

En la mayorfa de los casos el diagndstico se realiza post-mortem,
mediante deteccion del antigeno viral por técnicas de inmunofluo-
rescencia directa en impresiones del cerebro, inoculacién del mate-
rial sospechoso en ratones lactantes o cultivo en lineas celulares.

Actualmente en humanos que presentan los sintomas clinicos se pue-
de detectar el 4cido ribonucléico viral mediante reaccién en cadena
de la polimerasa (PCR), en muestras de liquido cefalorraquideo, saliva
o biopsias de piel (sitio de la mordedura o nuca), o por deteccion de
anticuerpos antirrdbicos en suero sanguineo.

TRATAMIENTO

En animales no existe tratamiento. En caso de humanos de haber sido
mordido por un animal rabioso, se recomienda limpiar bien la herida
con agua Yy jabdn y buscar asistencia médica inmediata y se debe in-
tentar reunir la mayor cantidad de informacion posible acerca de dicho
animal. Igualmente, debe contactarse a las autoridades sanitarias de la
localidad encargadas del control de animales para confinar el animal,
si es posible, y si se sospecha la presencia de esta enfermedad, obser-
varlo y hacer los exdmenes respectivos. Si hay riesgo de rabia, el tra-
tamiento inmediato, consiste en realizar una inmunizacion pasiva con
inmunoglobulina especifica y/o inmunizacion con vacunas antirrabicas,
las cuales son 100% efectivas. En una persona no tratada eficazmente,
una vez que los sintomas clinicos aparecen, la muerte es inevitable.

RECOMENDACIONES

A pesar de que la rabia se conoce en el mundo desde tiempos
remotos y del inevitable y fatal desenlace que produce, en Mé-
xico contindan produciéndose anualmente pérdidas en ganado
y algunos casos en vidas humanas por este terrible virus. Es por
esta razén que el publico en general y las autoridades sanitarias
deben estar alertas y conscientes de la existencia de esta en-
fermedad, con el fin de prevenirla y evitar pérdidas innecesarias.
En animales es recomendable realizar un programa de vacuna-
cion anual para evitar casos clinicos.

l. Valdés Ornelas, O. y Atristain C. 1964. Bat rabies in México. Southern Vet. I: 13-16

Malaga, A.A. 1959. La rabia de los murciélagos como problema veterinario y de salud publica. Ciencia Veterinaria, 4: 520. Ciudad de
xico, Universidad Nacional Auténoma de México.

2.

Mé

3. Magaly Bracamonte P. 2004. FONAIAP - Centro Nacional de Investigaciones Agropecuarias.

4. Mayra A, Hidalgo Diaz. La Rabia: Una zoonosis mortal. Sanidad Animal, CENIAP-INIA.

5. Flores CR. La Rabia en las diferentes especies, sus transmisores y su control. I°. Ed. INIFAP-SACARPA, 1998:41-68
6.

Cuevas-Romero J, Alvarado |A, Mejia SP, Camara VM. 2007. Técnicas de Diagndstico para la deteccién de antigeno y anticuerpos
contra el virus de la rabia. INIFAP-SACARPA. Libro técnico No. 2. ISBN 978-970-43-0194-|

7. World Health Organization. Human and animal rabies.http://www.who.int/rabies/en/https://www.inforural.com.mx/rabia-paralitica-
bovina-y-sus-consecuencias-en-el-pais

8. NOM-056-ZO0-1995, Especificaciones técnicas para las pruebas diagndsticas que realicen los laboratorios de pruebas aprobados en
materia zoosanitaria.
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dora en la temporada de [l

Ahora que ha llegado el verano, no sdlo
el calor y las ganas de ir de dia de campo
al rio han aumentado; en algunas regiones
de México, como la nuestra, las lluvias han
sido el café de nuestras tardes y noches.

predisponen la aparicidon de la pododer-
matitis.

;Cémo comienza

la pododermatitis interdigital?
Uno no tiene problema al principio; la lu- o

via que cae hace que reverdezca la milpa y | racteriza por inflamacion de una o varias
que el pasto brote de nueva cuenta, y eso = patas y cojera. (figura I)

significa jmds comidal. Sin embargo, todo o
productor experimentado sabe que el ex-
ceso de humedad en los terrenos va mer-
mando la salud integral de los animales.
Se presentan enfermedades respiratorias,
digestivas, metabdlicas y cojeras.

Fusobacterium necrophorum y Bacteroi-
des melaninogenicus, son algunas bacte-
. - - - rias que pueden causar esta condicion;

) ] ﬂ'mm sin embargo la humedad es necesaria

R e | Dara que éstas se multipliquen y sus to-
] ] xinas actden contra los tejidos de la pe-
zufa, ablanddndola y facilitando la lesién
de tejidos circundantes; la presencia de
lodo favorece la falta de oxigeno, ademas
de que una vez seco traumatiza la zona
interdigital.

En esta ocasién hablaremos de la podo-
dermatitis digital o gabarro en el ganado,
patologfa donde el comun denominador
es la humedad presente en los potreros La queratina de la pezuia se reblandece
y en los corrales, siendo mucho mas fre- y adquiere una consistencia espon;josa,
cuente en época de lluvias. Auneque no = Figura |. Corrales y potreros con un ex- haciendo innecesaria una herida como tal
es exclusiva de esta temporada. ceso de humedad, lodo y materia fecal para causar una lesidn, sin embargo cuan-
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do existe, las bacterias la aprovechan para
llegar y colonizar con mayor facilidad los
tejidos (Figura 2).

Figura 2. Ulcera interdigital, lesién carac-
teristica del gabarro. Cufa Bayer de podo-
logfa bovina.

Es imprescindible revisar con cuidado a
estos animales que alertan sobre el inicio
de la enfermedad. El signo clinico carac-
teristico de la enfermedad es que los ani-
males cojean y al examen hay dolor que
se detecta haciendo compresion de la
pezufia con la mano o con una pinza y el
animal retira el miembro, en muchos ca-
sos al realizar estas maniobras de explo-
racion hay salida de pus por los bordes
de la suela o por el borde de la pezuia
y se identifica ademds un exudado fibri-
noso subcutdneo conocido como flemdn.
(Figura 3)

Figura 3. Flemdn interdigital, ndtese la
inflamacion y el exudado propio de esta
lesion. Guia Bayer de podologfa bovina.

Cuando la bacteria o bacterias causantes
de la infeccidn se ponen en contacto con
tejidos vivos, producen necrosis (figura 4),

Figura 4. Lesion plantar profunda, hay evi-
dencia de necrosis en el tejido plantar.
Cufa Bayer de podologia bovina.

En ganado lechero, el mejor punto para la
deteccidn de claudicaciones es en la sala
de ordefio ya que facilmente pueden ob-
servarse los animales, sin embargo antes
de tomar una medida sanitaria o clinica,
hay que revisar las pezufias del miembro
afectado ya que en ocasiones solo puede
tratarse de callos o crecimiento de la mis-

ma, o bien algin objeto extrano que esté
causando molestia al animal al caminar.
Hay que tener en cuenta que entre mds
pesado sea un animal, la alteracion del
paso produce dolor por la subsecuente
desviacion de las articulaciones. En gana-
do lechero, el 75% de las claudicaciones
son de miembros posteriores mientras
que solo el 25% son de miembros ante-
riores, debido a la distribucidn natural del
peso en estos animales.

Ceneralmente el animal afectado presen-
ta fiebre ademds del dolor y claudicacidn,
resultdndole dificil o imposible desplazar-
se y por lo tanto pierde peso; si es una
vaca lechera, la produccién se reduce
drasticamente y, por la misma condicion,
los problemas metabdlicos pueden des-
encadenarse.

Por este motivo, el tratamiento deberd
instaurarse lo mds rdpido posible, pos-
terior a la claudicacidn, a la presencia de
los factores predisponentes y a la evalua-
cién clinica de los animales, ya que esto
reducird su costo. Algunas de la opciones
del tratamiento del Gabarro, que van de
acuerdo al momento de la deteccion y al
tipo de lesion, van desde la antibiotera-
pia sistémica a las curaciones locales de
la zona afectada, colocando después una
prétesis o cubierta que proteja la pezuia,
tratamiento local con sprays y soluciones
antisépticas, pediluvios adicionados con
sulfato de cobre y, en casos graves, la am-
putacion quirdrgica.

La pododermatitis interdigital se trata de
una patologfa con la que todos vamos a
tratar alguna vez, es por eso que te invito
a que en esta temporada de lluvias estés
al pendiente de las patas de tus animales,
sin embargo no olvides siempre tener a la
mano el nimero del Médico Veterinario,
que como profesional sabrd asesorarte
y prevenir muchas de los contratiempos
del ganado.

MC. Ana Iris Mota Torres
SESVET- México
anairismotatorres@gmail.com

+521 233 122 5024
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Suplemento alimenticio
vitaminico vy mineral en pasta.

Antibiético con antiinflamatorio
en unguento.

Gastroprazol

JPOR QUE USAR EN LAS CERDAS?

Por: MVZ. CUILLERMO ORTEGCA LANDA
Omeprazol para pacientes con

INSEMINACION
ARTIFICIAL
SOLUCIONES PARA LA

SALUD DE Tu GABALLO La Inseminacién Artificial es una técnica muy utilizada desde ya hace mucho tiempo, se emplea con mucho éxito en vacas,

yeguas, cerdas, perras, también en ovejas, cabras, venados, abejas y aves. Sabiendo realizar con mucho conocimiento este método,
se pueden alcanzar grandes pardmetros en mejoramiento genético; sobre todo mejorar algunos caracteres como la produccion, la
estatura, el temperamento y una linea expresiva en tipo y linea definida.

En esta ocasion hablaremos en especial sobre la Inseminacion Artificial en Cerdas. Pues bien, no sélo se trata de inseminar, ni
de cruzar una raza con otra... Al realizar este tipo de actividad, es recomendable que sea realizada por alguien que no sélo tenga
conocimiento de la técnica en sf, sino de que la persona tenga buenos conocimientos en el manejo de Genética Animal Aplicada.

Cnndrﬂprutﬂc tﬂr dﬂ Uuso it I En la actualidad, esta actividad ha crecido bastante y ya no sélo se utiliza en grandes granjas porcicolas, sino que estd teniendo mucha
: ; . demanda en granjas pequefias y en cerdas de tras patio, obteniendo resultados excelentes.
intra-articular y/o

Quiero mencionar algunos aspectos importantes que se deben tomar en cuenta para llevar a cabo esta bonita actividad. Pues bien,

en dD‘u’E‘ﬂDSD : a continuacion se enlistan:
. Conocimiento adecuado de la técnica
. Manejo adecuado del semen
. Saber el ciclo reproductivo de la cerda
. Seleccionar el semental que se quiere usar
www.dechra-brovel com J DEEhrEI . Conocer aspectos importantes de la raza que se va a utilizar
k- . Dar una informacion necesaria al productor para obtener lo que espera obtener al realizar esta actividad.

{l
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CONOCIMIENTO ADECUADO DE LA TECNICA

Aunque la técnica en si es muy sencilla, es importante saber
escoger el tipo de pipeta a usar, ya que en el mercado existen
diferentes pipetas, formas de punta, tamafios de éstas y... bue-
no... todo va a depender de si la cerda es primeriza, multipara o
es una cerda repetidora. Llevar a cabo una buena lubricacion de
la punta de la pipeta es muy importante y hacer una adecuada
introduccidn en el cuello de la matriz es ain mds importante, ya
que de ello dependerd un buen éxito.

La técnica consiste en introducir la pipeta con la punta lubricada
con un gel a base agua y que no sea espermicida; se introduce
primero por los labios vulvares, hacia arriba, y luego en forma
horizontal, es importante lavar la vulva con agua, pero sin usar

algun jabdon o detergente. Ya introducida, hasta la entrada del
cérvix, se dardn tres vueltas hacia el lado izquierdo, es decir,
contrario a las manecillas del reloj. Posteriormente, se jala la
pipeta para cerciorarse de que ya no se puede salir y se conec-
ta la botella del semen en la parte posterior de la pipeta, no
sin antes quitar la punta del pico de las botella para que pueda
salir el semen y ser introducido hacia los cuernos uterinos. Se
hard una compresion de la botella, poco a poco, con la mano,
para que ésta se valla vaciando. Una vez vaciada se esperardn
unos tres minutos para dar nuevamente tres vueltas, pero aho-
ra hacia lado derecho, para que la pipeta se destrabe del cérvix
y entonces poder sacarla.
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MANEJO ADECUADO
DEL SEMEN

SABER EL CICLO REPRODUCTIVO DE LA CERDA

La mayorfa del semen se maneja
comercialmente en fresco; se debe
mantener entre [5 y [8°C de tempe-
ratura. Realmente éste es un semen
fresco; si llegase a aumentar la tempe-

Esto es de suma importancia saber el momento en que ocurre la ovulacién y es
requisito indispensable conocer los signos que manifiestan el celo o el calor de
una cerda: ésta empezard a actuar con nerviosismo, inquieta, bajard el consumo
de comida; hard unos ronquidos, parecidos a los que hace un semental, después
la vulva se pone roja e inflamada. Posteriormente la cerda permitird que le pongas
las manos en la cadera y se quedard totalmente quieta.. Es el momento en que
se puede hacer la inseminacion. Esta actividad se realiza en dos partes, la primera
introduciendo una botella y la segunda botella entre 8 y 12 horas posteriormente.
Cada botella deberad contener 3 millones de células espermdticas. Aqui lo mds
importante es saber cudndo empezd a tener los primeros signos del calor, ya que
es importante inseminar a las 36 horas de empezados éstos, porque la ovulacion
ocurrird entre éste tiempo hasta transcurridas las 48 horas.

SELECCIONAR EL SEMENTAL QOUE SE QUIERE USAR

Ahora... jcudl semental quiero para mis cerdas? Creo que la mejor forma de esco-
ger a un semental es preguntdndome ;qué quiero obtener de este cruzamiento?
Algunas cerditas, para reemplazo, o tal vez todo la camada al mercado. Esta es la
importancia de seleccionar y también ver qué caracteristicas fenotipicas y genotfpi-
cas tienen las cerdas con las que se cuenta para el cruzamiento. De esto depende
el éxito o el fracaso que se tendrd a futuro.

ratura a mds de 20°C, o llegara a bajar

a menos de 15°C, entonces se echarfa

a perder. Por eso es importante un

buen manejo. Duiero mencionar que

hay varios tipos de diluyentes que

pueden mantener viable a los esper-
mas de 3 a |0 dfas.
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CONOCER ASPECTOS IMPORTANTES DE LA

RAZA QUE SE VA A UTILIZAR

A continuacién se describen los caracteres fenotfpicos y ge-

notipicos de las razas que mds se usan:
YORKSHIRE

-Cran capacidad de resistencia

-De gran tamafio corporal, perfil recto y orejas erectas
-El rendimiento en canal puede llegar hasta el 82%
-Muy buena habilidad materna

-Excelente tasa de conversidn alimenticia

-La desventaja es que son muy corpulentos al nacer

LANDRACE

-Cerdas muy ddciles

-Buena produccion de leche

-Tienen buena precocidad

-La prolificidad es de muy buen nivel

-La desventaja es que pueden tener demasiados lechones y

no alcanzar las tetas.
LARGE WHITE

-Se considera la raza mds lechera de todas

-Puede llegar a tener hasta 16 o I8 lechones por camada y

destetar todos sin problemas.
-La desventaja es que tiene el hocico muy largo y son de con-
dicion corporal muy delgada

PIETRAIN

-Produce carne magra y muy sabrosa

-Buen desarrollo de lomo y jamones

-El rendimiento en canal puede llegar a un 77%

-Las desventajas son el nerviosismo, la poca habilidad mater-
na, son poco prolfficas, de crecimiento lento, tamafo mediano
y patas mds cortas que otras razas.

DUROC JERSEY

-Buena conversién alimenticia

-Muy rudsticos

-Rendimiento en canal a los 90 kg. Es de 74%

-Ganacia de peso hasta los 700 gr. Diarios

-Poco prolfficos.

-La desventaja es que nacen muy anchos de pecho y tienen
dificultad para nacer, sobre todo en hembras primerizas.

HAMPSHIRE

-Muy buen indice de conversién

-Prolificidad mediana

-Rendimiento en canal a los 90 kg de 75%

-Obtencién de muy buena carne magra

-Desventajas: poca produccién de leche, las cerdas son dema-
siado nerviosas y medianamente agresivas.

‘ omo profesionales del campo, es im-
portante dar la informacién necesaria al
productor y saber qué espera obtener al llevar
a cabo esta actividad de Inseminacién Artificial
en Cerdas, asf como ayudarle a saber qué ven-
tajas tiene esta actividad, siendo muchas, com-
paradas con la utilizacidn de un solo semental;
y, ademads, considerando la mds importante: la
alta calidad genética que se espera obtener.

Mejores pies de crfa... Mejores lechones... Me-
jores conversiones alimenticias... Menor costo
de produccidén y camadas mds homogéneas.
Pero, sobre todo, mayor ganancia de dinero.

Pues bien, amigos lectores, espero que esta
informacidn sea de su agrado y sirva para que
se animen a inseminar y a ser cada vez mejores
productores.
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EL litchi, fruta que para la mayorfa de no-
sotros es un placer consumir, tiene origen
en las zonas subtropicales del sureste de
Asia. Algunas fuentes consideran como
centro de origen la provincia de Can-
ton, en el sur de China, mientras que
otras también mencionan como origen a
Vietnam del Norte. Hasta el dia de hoy
los chinos consideran al litchi como la
fruta mas fina de todas, incluso su nom-
bre chino Lee-chee se traduce al espafiol
como “Donadora de la alegrfa de vivir”.

Lo cierto es que, mds alld del origen de
esta fruta, hoy en dfa todos podemos dis-
frutar su sabor Unico e inigualable, gracias
a la adaptabilidad que ha tenido en varias
partes del territorio mexicano, destacan-
do los estados de Sinaloa, San Luis Potos,

Nayarit, Puebla y Veracruz, entre otros, en
los que cada vez es mas popular y mds
demandada esta deliciosa fruta.

El litchi es una fruta tropical que requiere
condiciones ambientales especificas para
su buen funcionamiento y Optima pro-
duccidn, siendo la temperatura ideal entre
los 15y 30° C. Son necesarias precipita-
ciones pluviales medias anuales de 1,600
mm con una humedad relativa de 75%.
Todas estas condiciones propicias para
el buen desarrollo del cultivo de litchi
lo son también para algunos organismos
considerados plagas por dafiar diferentes
estructuras de la planta, desde las ramas,
hojas, flores, hasta las frutas, disminuyen-
do su rendimiento y por tanto la rentabili-
dad, lo cual hace que el combate de estas
plagas se vuelva indispensable dentro del
manejo de cultivo. Entre las principales
plagas del litchi podemos mencionar a
las chinches, dcaros, orugas taladradoras,
afidos, céccidos, etcétera, aunque éstas
se encuentran condicionadas al ambiente
en el que se desarrolle la planta. A con-
tinuacién se mencionan las caracteristicas
mds importantes de las plagas del litchi,
asl como una breve recomendacion para
su control. Cabe destacar que los pro-
ductos mencionados son los ingredientes

Algunas fuentes consideran como
centro de origen la provincia de
Cantdn, en el sur de China, mien-
tras que otras también mencionan

como origen a Vietnam del Norte.
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activos, los cuales se pueden adquirir en
cualquier establecimiento de agroquimi-
cos con diferentes nombres comerciales.

Chinches: Este insecto hospedero del
arbol de litchi se alimenta de las ramas
jovenes, chupando la savia y provocando
la muerte de las mismas, dejando asi se-
veras afectaciones a una proporcion ele-
vada de la fruta. El control de esta plaga se
realiza agitando los drboles en temporada
de invierno, lo cual genera que las chin-
ches caigan al suelo, para después ser re-
tiradas y eliminadas, también pueden ser
utilizadas diferentes sustancias insectici-
das como lo son el triclorfon, endosulfan,
dimetoato, fention, maldison por mencio-
nar algunos. Existen también métodos de
control bioldgico con algunas especies de
hormigas, las cuales atacan a las chinches
adultas.

Acaros: Sin duda es una grave plaga que
afecta al cultivo, extendida practicamente
por todas las regiones productoras. Pro-
duce dafos importantes en las hojas y
flores y en casos severos puede llegar a
dafiar el apice, impidiendo asf el “cuajado”
de frutos e incluso causar la muerte de
plantas pequefias principalmente en etapa
de vivero, en su etapa de reproduccion los
dcaros ponen huevecillos sobre las yemas
de las hojas, que al eclosionar comienzan
a alimentarse de inmediato. Para contro-
lar los dcaros de manera efectiva se debe
hacer por medios preventivos, ya que una
vez establecida la plaga es dificil de erra-
dicar, el control quimico se puede hacer
a través de dimetoato (50 ml mezclado
con 50 ml de agente humectante y 50
ml de agua) o dimetoato al 0.05%, solo o
mezclado con difocol (0.129%). Como una
préctica cultural, es recomendable retirar
las hojas infestadas de la parcela.

Orugas taladradoras: Esta plaga causa
dafios al cultivo cuando se encuentra en
estado larval, royendo la corteza y tala-
drando el tronco 2 o 3 dfas después de
su eclosidn originando la interrupcion del
paso de la savia y por tanto deteniendo
el crecimiento de la planta. EL mejor mé-
todo para combatir esta plaga consiste
en limpiar las partes afectadas eliminan-
do los tejidos y tratando los orificios con
algodén mojado con productos quimi-
cos como tricloform (0.05%), diclorfos

(0.013%) o endosulfan (0.05%). Para el
control cultural se puede introducir en las
heridas del tallo agua caliente con la ayu-
da de una jeringa.

Afidos: Este grupo de insectos se ali-
mentan chupando el jugo de las hojas
originando la distorsion de las mismas,
ademds de generar una sustancia o jugo
azucarado que cae sobre las hojas y bro-
tes mds bajos sobre el que se desarrolla
un hongo que cubre la superficie de las
hojas generando que el arbol se desarro-
lle de manera mas lenta y baje su pro-
ductividad. El control puede realizarse
mediante la aplicacion de fosfamidon al
0.03%, dimetoato o monocrotofos, asper-
jéndose sobre el drbol infectado.

Cdccidos: Mejor conocidos como cochi-
nillas, estos organismos atacan las hojas y
brotes tiernos e incluso pueden afectar a
las ramas y frutos, de la misma forma que
con los afidios los cdccidos se encuen-
tran generalmente asociados con hongos
que invaden las hojas del litchi. Una forma
de controlar esta plaga es la eliminacion
de hojas y brotes infestados cuando es
inicial el atague, ademds de evitar la proli-
feracién de las hormigas que las trasladan
de un lugar a otro.

Todas estas plagas afectan al cultivo y su
rendimiento por lo cual se debe tener
siempre presente los métodos de control
y prevencion para evitar perdida de fruto
0 en casos graves de drboles, cabe men-
cionar que las plantas sanas seran mds re-
sistentes a cualquier plaga o enfermedad
que las atague, por lo que es indispen-
sable la atencion del ingeniero agrénomo
para la integracion de un programa de ma-
nejo que incluya la nutricion y atencion
de plagas y enfermedades que nos lleve a
tener plantaciones sanas y resistentes, lo
que se traducird en mejor produccion y
mayores ganancias al productor.

Ingeniero Agréonomo
David Rogelio Garcfa Segura

Instituto de ecologla A.C. (Inecol) Xalapa,
Veracruz, México

E-mail: lajoyad2@hotmail.com

Cel: 2281728079
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Introduccidn

La produccién de carne bovina en las zonas tropi-
cales de México, se basa principalmente en el pas-
toreo directo de praderas naturales e introducidas,
siendo los pastos la fuente de alimento mdés abun-
dante y econdmica para los becerros y toretes en
pastoreo. La produccién de carne de ganado bovino
en México, es el segundo producto mds importante
que genera dinero (después de la carne de pollo) en
el sector agropecuario.

La produccién de carne de res se puede dividir
en tres etapas con caracteristicas muy particulares,
como son: a) la cria de becerros, b) la engorda de
becerros y c) la industrializacidn y su comercializa-
cién.

En México, durante el 2017, se produjeron cerca
de 1.900,000 toneladas de carne de res en canal,
mismas que en su mayoria fueron producidas en las
regiones tropicales de nuestro pafs, siendo el estado

de Veracruz el mayor productor de car-
ne con el 14.2% en México.

Por todo lo anteriormente expuesto, las
regiones tropicales han sido considera-
das como la fuente mds importante en
la provisién de becerros para la produc-
cién de carne boving, tanto en pastoreo
como en corrales de finalizacidn. Por tal
motivo, es necesario que en los siste-
mas de doble propdsito del trdpico se
mejore la fertilidad de las hembras bovi-
nas, a fin de poder obtener cada afio un
mayor nimero de becerros destetados
y, por lo tanto, mejores ingresos eco-
némicos.

MANEIO DE LOS BECE-
RROS DEL DESTETE A LA ME-
DIA CEBA EN PASTOREO

En los ranchos ganaderos de doble propdsito tropi-
cales, estd muy generalizado destetar a los becerros
entre los 7-8 meses de edad con pesos que varian
entre [40-170 kg. Después del destete, cada becerro
sufre una pérdida importante de peso que va entre 8
al0 kg, lo cual es debido a que los animales dejan de
recibir la leche de la madre, pasando por un estrés
en el cambio de la alimentacidn, sufriendo un efecto
negativo por la falta de la vaca junto a su becerro.

Los becerros destetados en los ranchos de doble
propdsito, generalmente son adquiridos por otros
productores, los cuales son encaminados hasta la

etapa de media ceba (360 o 380 kg) y
posteriormente son vendidos a otros pro-
ductores que los finalizardn en un sistema
de estabulado.

MANEJO ZOOTECNI-
CO Y MEDICINA PRE-
VENTIVA EN LOS BECE-
RROS DE ENGORDA

Cuando los becerros destetados son ad-
quiridos por los productores que los van
a engordar a media ceba (encaminar), se
recomienda realizar las siguientes activida-
des en el rancho, las cuales van dirigidas a
obtener buenas ganancias de peso dentro

Jl
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del sistema de produccidn de carne, sien-
do éstas las siguientes:

a) Pesaje del ganado recibido en el ran-
cho.

b) Identificacion individual de los becerros
con arete SINICA o fierro quemador.

c) Coleccion de muestras de excremento
(individual) para la identificacion de para-
sitos gastrointestinales o fasciola hepatica.

d) Aplicar un implante anabdlico de cali-

dad en la oreja a partir de los 240 kg, ya
que antes se “achaparran”.

EN CUANTO AL PROGRA-
MA DE MEDICINA PRE-
VENTIVA ES NECESARIO
REALIZAR LO SIGUIENTE:

a) Desparasitar a los becerros contra pa-
rdsitos gastrointestinales y pulmonares,
considerando previamente los resultados
del andlisis coproparasitoscdpico.

b) Aplicacion de 6 ml de vitamina A, D, E
por Via intramuscular (cada 3 meses).

c) Aplicacién de vacuna contra el De-
rriengue.

d) Aplicacién de vacuna triple (carbdn
sintomatico, edema maligno y Manheimia
haemolytica).

MANEO DE LA SUPLE-
MENTACION ALIMEN-
TICIA EN PASTOREO

El sistema de produccidn de engorda se-
miestabulado, se refiere a la combinacidn
eficiente de la pradera, combinado con la
alimenticia del ganado la cual sea de bajo
costo para el productor. La combinacidn
de estos dos aspectos debe de dar como
resultado:

a) Altas ganancias diarias de peso (900.0
g a 1.200 kg/animal/dfa).

b) Consumo de forraje diario adecuado
para los animales (25-30 kg/animal/dia).

c) Adecuada utilizacién de las praderas.

d) Alcanzar en 7-8 meses el peso correc-
to de la media ceba (360-380 kg).

e) Disminuir los ciclos de la engorda y

obtener excelentes utilidades econdémi-
cas.

MANEJO DEL PASTO-
REO PARA LOS BECE-
RROS DE ENGCORDA
(IMPORTANCIA)

La principal fuente en la alimentacion del
ganado bovino, en los sistemas de pro-
duccién tropical, es el forraje, por lo que
es muy importante llevar a cabo un buen

CONGRESO VETERINARIO DE LEON
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manejo y control del mismo. Por otro lado, se debe tener en
mente un plan de establecimiento y mantenimiento de pra-
deras, generalmente con gramineas, que se adapte a la regién
donde nos encontremos.

Algunas de la gramineas mas comunes en las zonas tropica-
les son, por ejemplo: Pasto Insurgentes (Brachiaria brizantha),
Pangola (Digitaria decumbens), Estrella Santo Domingo (Cy-
nodon nlemfuensis), Privilegio, Tanzania, Mombaza (Panicum
maximun); asf como gramineas nativas diversas (Paspalum
Ssp), entre otras.

Dependiendo de la region y del tipo de gramineas que se van
a utilizar, se debe cuidar el nimero de animales por hectdrea
(ha) que se pueden mantener en los potreros del rancho du-
rante todo el aflo. Como regla general, no se debe rebasar la
carga animal arriba de 2.0 UA/ha/afio.

Si rebasamos esta carga y ademds no se tiene un programa de
presupuestacion forrajera (forraje ensilado o henificado) para
suplementar en las épocas criticas (invierno-sequfa), como se
indica en las figuras, nuestros animales bajarfan su condicién
corporal y por consecuencia se tendrfan bajas ganancias de
peso. Ademds de lo anterior, se tiene que considerar la utiliza-

cién de un buen sistema de pastoreo que ayude a controlar los
tiempos de pastoreo y descanso en la pradera. Los dfas de pas-
toreo por divisién, o por potrero, no deben exceder de mds de
3 dfas y los tiempos de descanso del forraje, en verano, debe
ser entre 22-25 dfas, mientras que en
elinvierno y durante la sequia serian

DURANTE 65 DIAS DE ENGORDA EN EL CEIEGT (2017)

de 35-45 dias de descanso. INCREMENTOS DE PESO DE BECERROS EN PASTOREO
En los dibujos se muestran diferentes Kg 400
esquemas de rotacion de potreros 300
para realizar un buen pastoreo en
el rancho, para que los tiempos de 200
pastoreo y otras alternativas para un a5
buen control del pastoreo.
0

En forma general, casi nunca nos pre-
ocupamos por ver el comportamien-

Conclusion

El sistema de engorda semiestabulado utilizado actualmente en
el rancho El Clarin de la FMVZ-UNAM, representa un modelo
factible y sencillo para ser reproducido por pequefios y me-
dianos productores, ya que se tienen ganancias de peso altas
y el consumo de alimento es bajo (1.0 kg) por animal por dfa,

to fisioldgico de las plantas que utilizamos en los sistemas de
pastoreo; es decir, de su respuesta al corte por parte del diente
del animal, casi nunca cuando estas plantas ya estdn recupera-
das para ser utilizadas para el corte o el pastoreo, y nos pregun-
tamos: ;Oué es eso del manejo del pastoreo? Esto tiene que
ver con dénde, cudndo y cuantos animales deben pastorear en
un potrero.

También se utiliza mucho el concepto de carga animal, dfas
de pastoreo y dias de descanso, todos estos conceptos son
muy Utiles para llevar a cavo un buen manejo del pastoreo.
En relacidn a la pregunta de ;qué es eso de la carga animal,
la respuesta es: El nimero de animales en un drea de terreno
dada, en un periodo de tiempo en Unidades Animal por hec-
térea (UA/ha). Donde las ganancias diarias de peso, (gramos
por animal/dfa o kilogramos/ha) no deben verse afectadas; prin-
cipalmente cuando existe un sobre pastoreo. Es decir, debe
haber un equilibrio entre la cantidad de materia seca (Kg MS)
presente/ha disponible y el nimero de animales en pastoreo;
desde el momento en que se rompe este equilibrio, las ganan-
cias diarias de peso por animal disminuyen.

Para tener una buena eficiencia en el uso del forraje, en el drea
de pastoreo, es necesario evaluar la cantidad de materia seca
disponible (Kg. MS) dentro del drea a utilizar para el consumo.

RESULTADOS DE LA ENGORDA DE
BECERROS EN PASTOREO EN EL RAN-
CHO “EL CLARIN DE LA UNAM

En el 2017, se engordaron, en el rancho “El Clarin”, 39 be-
cerros durante 165 dfas (abril-septiembre), utilizdndose un
sistema semiestabulado y pastoreo rotacional intensivo. Los
toretes recibieron diariamente .0 kg de alimento concen-
trado con el 12 9% de protefna cruda. Los resultados de la
ganancia de peso individual desde el inicio hasta los 165 dfas
de engorda fue de 176.4 kg, resultando ganancias diarias de
peso de .069 kg.

El peso promedio final de los tore-
tes fue de 330 kg. El valor de cada

330.0 animal a la venta fue de $15,510.00
270.4 y en el total de animales de
$604,890.00.

La cantidad de alimento concentra-
do utilizada fue de 7.215 toneladas
que, considerando el costo del ali-

PESAJES mento/ton a $6,000.00, la inver-

sién en concentrado fue $43,290.

obteniéndose de esta manera un ingreso econdmico atractivo
para los productores en sus ranchos ganaderos.

il
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Siendo muy chico, apenas a la edad de
7 afios, mi padre me dio un gran apren-
dizaje en el tema de ganar dinero.

Al vivir en un pueblo pequefio don-
de casi todos se conocfan y no habia
tanto trafico vehicular, existia en ese
tiempo la confianza de dejar a tu hijo
andar por el pueblo, usarlo para man-
dados y podia ir a la escuela solo.

Una ocasion, al ver que mis tenis de
la escuela estaban muy viejitos y ro-
tos, fui con mi papa a pedirle dinero
para unos nuevos. Como todo padre
de esa época, su primera reaccion fue
decir: “Quiero verlos”. Tenfa que en-
sefiarle que, aparte de viejos y arruga-
dos, ya no tenfan reparacion.

L]
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Mi padre, al ver que si los necesitaba,
me dijo: “Bien, ve a ver en cuanto sa-
len”. Fui a ver los que me gustaban,
pero sabfa que también tenfa que to-
mar en cuenta que él no me autori-
zarfa comprar tenis de marca; tenfan
que ser término medio y de aguante.
Los encontré, rdpidamente obtuve el
precio y regresé con ély le dije: ya los
busqué y salen en 230 pesos. Inme-
diatamente me dijo: “Ve a ver cuan-
to es lo menos”. Con la pena encima
me regresé y le dije al duefio de la
tienda para no sentirme muy apenado:
“dice mi papd que cudnto es lo me-
nos”. El duefio de la tienda me dijo
“En 200 y lévatelos...”. Mostré una
sonrisa inmediata diciéndole “ahorita
regreso”. Al llegar con mi papd, con-
tento le dije: “ya me los bajé a 200
pesos, ;me puedes dar el dinero para

IENDO N
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ir a comprarlos?”’. A lo cual me res-
pondié: “;Cudnto?, ;200 pesos!?... No
le bajaron nada. Ve y dile que no le
bajé nada, que necesita mejorarte el
precio”. Mi cara cambid; regresé inme-
diatamente a una pena mds profunda
y me dirigi nuevamente a la tienda vy,
para no sentirme tan apenado, nueva-
mente le dije: “me dice mi papd que
no le bajé nada, que le baje mas”.
El sefior se empezd a reir y me dij
“dame 170 pesos y lévatelos”. Nue-
vamente una sonrisa se vefa en mi
cara. Sall corriendo al negocio de mi
papd y le dije contento, “ya me bajd
mds; me dice que le dé 170 pesos”.
Mi papd metié su mano a la bolsa y de
un montdn de billetes sacd 150 pesos
y me los entregd, y me dijo: “dile que
sélo tienes 150 pesos, no tienes mds,
que te los venda a ese precio”.

iWoooow! No lo podia creer y no sa-
bfa cémo decirle que sélo tenfa 150
pesos. Entonces llegué y le dije: “Qué
cree... solo me dio 150 pesos”. El
sefior se empezd a refr y me dijo “a
verlos”. Le ensefié el dinero me dice:
“ddmelos y ten tus tenis”.

No podfa creerlo; después de una lu-
cha ardua, de una gran negociacion,
tenfa al fin mis tenis.

Regresé muy contento con mi papa,
a decirle que sf me los habfa vendi-
do a I50 pesos, y él me dijo: “Cuédnto
nos ganamos aparte de los tenis?” No
pude responder rdpidamente, pero
me explicd y me dijo: “nos ganamos
80 pesos, para que te compres otras
cosas.”

iiDe esto tuve grandes lecciones que me han ayudado en mi vida financieral!

l. Aprendf que no tenfa que desperdiciar; si algo estaba en buenas condiciones, tenfa que
usarlo hasta el final. Es por eso que mi padre siempre revisaba que realmente necesitara
tenis nuevos, antes de darme dinero.

2. Aprendf que tenia que saber comprar y que es una forma de economizar.
3. Aprendi que, en la compra, también se gana.

4. Aprendf que era parte de su equipo ¥, que su dinero, era mi dinero... Y que tenfa que

z

aprender a cuidarlo. (El dijo “‘cuanto nos ganamos”, nunca se excluyd ni me apartd diciendo
cuanto te ganaste.).

5. Aprendi que no hay por qué tener pena; que la pena se va cuando vas y te atreves a hacer
las cosas, confrontdndola.

6. Aprendl que hay cosas que no son de marca y duran y son tan bonitas como las de
marca.

7. Aprend( que aunque puedas tener dinero para comprarte lo que sea, debes cuidarlo y no
malgastar a lo tonto. Un buen gasto es que, lo que compras, sea necesario y Util. (Mi padre,
cuando sacd de su bolsa el dinero, pude ver que podfa comprarme tenis de marca, y que
tenfa para comprarme muchos pares, sin embargo nunca lo hizo).

8. Pero sobre todo, aprendf que cuando te propones algo, aunque sea totalmente irreal e
imposible, se puede lograr; y aprend que para que logres la cosas debes aprender y edu-
carte en eso, ya que es la forma mds simple de lograrlas. Mi padre me estaba ensefiando y
esa ensefianza tenfa como fin el que yo lograra mi objetivo.

Aungue estaba muy pequefio, esta gran leccion se quedd marcada en mi vida y me ha
servido mucho en el mundo financiero y comercial.

Hoy en dfa, después de 27 afios de esta anécdota, sé que ha existido toda una EVOLU-
CION en el mundo COMERCIAL Y FINANCIERO.

Pues en el comercio formal cada vez es menos Util el regateo. Las empresas estandarizan
sus precios o los clasifican de acuerdo al tipo de cliente que seas.

Pero este aprendizaje, a pesar de esta evolucion comercial y financiera, lo sigo usando con
la nueva evolucién.

Por ejemplo saber comprar depende de:

Saber en qué posicion te tiene tu proveedor y qué otras mejores posiciones existen, asf
como qué necesitas para alcanzar la siguiente posicion, o la mejor posicion comercial que
el proveedor maneja.

No sélo comprar por precio, pues muchas veces el que te da el mejor precio no siempre
tiene inventario para vender. Hoy en dia, no tener qué vender es perder dinero.

El que ofrece el mejor precio no siempre tiene el mejor servicio de entrega, por lo tanto, el
no tener a tiempo tus productos puede afectar tu venta y esto afectar tu ingreso... y perder.

Vivimos en un mundo que cada vez va méds rdpido, por lo tanto buscas velocidad en cada
parte del negocio: un proveedor que te cubre mds tus necesidades siempre es una mejor
opcion, pues éste, al tener un abanico de productos mas fuerte, refleja més poder y td, al
agarrarte de éste, te pasa dicho poder y te ayuda a una expansion mas viable, sin tanto
esfuerzo.

Amigos ésta es mi anécdota y me hace muy feliz transmitirles esta evolucion en el mundo
del ganar en la compra.

Creo que podran deducir que a causa de esta anécdota porqué El Bramadero hoy en dfa es:

-COMPETITIVO EN PRECIOS.

-SIEMPRE TENEMOS LO QUE NECESITAS.

-TENEMOS UN SERVICIO CONSTANTE.

-CONTAMOS CON UNA GRAN VARIEDAD DE PRODUCTOS.

-ENTREGAMOS A GRAN VELOCIDAD. TAN RAPIDO COMO INSTANTANEO.

Es un gran placer transmitir nuestro éxito.
iSaludos!
Su amigo:

Leonel Rodriguez Ruiz



esde que fundé El Bramadero, uno de los

objetivos principales fue convertirlo en una

empresa bien estructurada, una empresa

bien organizada, viable y en expansién. Para
lograr lo anterior tuve que crear mis propias poli-
ticas, mis propias reglas operativas, que me permi-
tieran lograr este objetivo. Ademds tuve que crear
mi propia tecnologfa con mis propios métodos para
realizar cada actividad, para manejar cada puesto,
profesionalmente. Estas politicas, estas reglas ope-
rativas, esta metodologla de manejar cada puesto,
esta manera de organizar al grupo de tal manera que
permitiera flujos y lograra acciones especializadas, a
partir de las cuales se logra el propdsito basico de El
Bramadero (clientes bien atendidos y satisfechos, y
que ademds estdn obteniendo ganancias con nues-
tros productos y nuestro servicio) , se siguen res-
petando y aplicando por el ejecutivo encargado de
organizar El Bramadero.

Te voy a relacionar algunos de los pasos a seguir
con la intencidn de que los puedas comprender y
aplicar, para que tU también, querido lector, puedas
llevar a tu empresa o negocio a un alto nivel de ex-
pansion y viabilidad, a un buen nivel de organizacion.

SELECCION DE PERSONAL

Debes seleccionar a tu personal en base a su ho-
nestidad, valores e integridad personal, y a un alto ni-
vel de responsabilidad para llevar a cabo sus deberes
y obligaciones, sin necesidad de supervisién. En El
Bramadero tenemos bien claro que si un elemento
no cuenta con estas cualidades, serfa muy dificil inte-
grarlo a nuestro grupo, a nuestra organizacion.

ORGANIZADA,
VIABLE Y EN
EXPANSION.

CAPACITACION DE PERSONAL
EN VALORES E INTEGRIDAD,
Y RESPONSABILIDAD

Debes capacitar a tu personal de nuevo ingreso, y
también al ya establecido, sobre datos e informacién
para mejorar sus propios valores e integridad, y su
responsabilidad. En El Bramadero tenemos bien cla-
ro que si No capacitamos a nuestro personal, lo re-
pito, serfa casi imposible integrarlo a nuestro grupo.

CAPACITACION
EN LAS POLITICAS

Debes capacitar a tu personal en las poltticas, en las
reglas operativas de la empresa hasta que tengan una
comprension plena de ellas, que sepan aplicarlas y
hacer que se apliquen cada una de ellas. El Brama-
dero cuenta con politicas generales y politicas para
cada puesto, las cuales todas estan dirigidas a lograr
los propdsitos y las metas de El Bramadero. Porque
sabemos claramente que sin politicas o reglas ope-
rativas serfa imposible organizar a nuestro personal e
integrarlo a nuestra empresa. Por lo que nos hemos
esmerado en preparar ejecutivos que conozcan las
politicas, que sean capaces de hacer que se cumplan
por cada uno de los elementos que ellos dirigen.

La clave de la bue
. las acciones y ¢
CAPACITACION organizar al g

en coordi
ORGCANIZATIVA de las ¢
la emp
Debes capacitar a tu personal organizativamen-
te para que sepa cémo integrarse, cdmo operar Si
eficientemente, dentro del grupo, en relacién y
en coordinacién con los demds miembros del

Srupo.

CAPACITACION
ADMINISTRATIVA

Debes capacitar a tu personal sobre cémo ad-
ministrar su puesto y cémo medir su produc
cidn a base de estadisticas diarias, para tene
mds alto nivel de produccidn en su pues
ESTE PRINCIPIO, NO PODRIAS OF
ZAR TU PERSONAL, ni mucho me
alta produccion.
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empresa. Organiza.
duccién. Organiza.
bducto de mds calidad. Organiza.
ayor libertad. Organiza.
es evitar la sobrecarga. Organiza.
quieres mayor supervivencia. Organiza.
La organizacion genera poder. Aplicala.
M.V. Z. Benedicto Rodrfguez y Salazar.

Fundador
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on nuestro Organigrama y pauta de organizacid |
no solo tenemos un Organigrama, sino un ‘'siste-
a filosdfico” que también nos muestra un andlisis d
uestra vida.

uando miras los nombres de los departamentos, pue-
es ver qué es lo que falta en tu propia vida.

También puedes ver dénde falla tu puesto o tu trabajo,
ya que cada trabajo tiene todos estos “‘nombres depar-
tamentales”.

Cuando miras los nombres de las divisiones, ves lo
que debe ser el Ciclo de Produccién en este universo
para tener éxito. Estudiando esto puedes ver por qué
fracasan otros negocios. Les falta una u otra de estas
divisiones.

TAMANO DEL ORGANIGRAMA

Aungue la organizacién parece tener muchisimos depar-
tamentos y que sdlo se adaptarfa a un grupo grande, se
adapta a cualquier organizacidn de cualquier tamario.

El problema que se me presentd al derivar este Organi-
grama fue el de como vencer los continuos cambios de
la organizacion debido a la expansion, y su aplicacion a
organizaciones de diversos tamafios. Este Organigrama
va desde una persona hasta miles, sin cambio. Solamen-
te se ocupan menos puestos o més. Eses es el Unico
cambio.

Se entra al Organigrama por la izquierda y se avanza hacia
la derecha.

DEBERES DEL
ORGANIGRAMA

Los deberes del personal en una organiza-
cién o grupo estan incluidos en el titulo y
las funciones que tiene debajo.

La regla es que UNO ES RESPONSABLE
POR TODO LO QOUE ESTA JUSTO DE-
BAJO DE EL EN EL ORCANICRAMA.

Uno entonces, puede tener tan sélo una
persona (que hace entonces todas estas
cosas) o tantas como sean necesarias o se
puedan usar.

COMO ASIGNAR PUESTOS

El fallo principal al poner los nombres en un Organigrama es que la gente
se va por el camino facil y trata de poner un nombre de una persona dife-
rente para cada tftulo. Esto te da una division de |00 personas “absoluta-
mente vivaz’, jaunque la produccién serd, mds o menos, la de 5 personas!

Toma los nombres que tienes AHORA en la division y asignalas a puestos
para cubrir todas las funciones y titulos.

Asigna puestos de arriba hacia abajo. NUNCA ASIGNES PUESTOS DE
ABAJO HACIA ARRIBA. Y NUNCA DEJAS UN HUECO ENTRE PER-
SONAS DE PUESTOS INFERIORES Y PERSONAS DE PUESTOS SUPE-
RIORES. Cualquiera de estos fallos armard un tremendo lio en el funcio-
namiento de la divisidn, y son fallos graves.

Una vez hecho esto, ahora tienes un ORGANIGRAMA DE PUESTOS
ASIGNADOS.

1




Ll Organigrama

e Siele
Divisiones

Cualquier organizacion
requiere de una estructura
ejecutiva que proporcione
supervision y coordinacion
de las actividades de las
divisiones. En este
Organigrama de siete
divisiones, un secretario
dirige cada division. Para
proporcionar la direccién
Sptima a las divisiones, hay
dos Secretarios
Ejecutivos. Uno
proporciona la direccion a
tres divisiones; el otro, a
cuatro divisiones.

La organizacion entera esta
encabezada por un
Director Ejecutivo. El
trabaja con los Secretarios
Ejecutivos y por medio de
ellos para ocuparse de la
produccién y la expansion
de su organizacién.

Por L. Ronald Hubbard

ol

Divisicn Ejecutiva
Division 7
Secretario de Divisidn 7

(ficina del
Director
Ejecutivo

(le fsuntos

Dficina (ficina de
Fuente Externos

Esta divisién coordina y
supervisa las actividades
de la organizacién de
manera que funcion e con
fluidez, produzca sus
productos de forma viable
y entregue sus productos y
servicios a los individuos y
a la comunidad con alta
calidad.

Oficina de Fuente

- Se encarga de que se siga sin
desviaciones la tecnologfa y la
politica de la organizacion. En
el caso de una comparifa, esta
oficina puede incluir la oficina
de la persona que comenzd la
organizacion o la que
desarrollé el producto que
hace la companifa.

Conserva en buen estado los
locales y adquiere espacio
adicional para dar cabida a la
expansion.

Oficina de Asuntos
Externos

- Maneja el entorno externo de
la organizacion. Mantiene
relaciones gubernamentales
apropiadas y se encarga de los
asuntos juridicos.

Oficina del Director
Ejecutivo

- Realiza la planificacion de la
organizacion.

Coordina y consigue que se
realicen las funciones de la
organizacion. Mantiene a la
organizacion solvente, viable,
produciendo y en expansion en
todas las divisiones y
departamentos.

Secretario Ejecutivo
(e Comunicaciones

Division de Comunicaciones
Division |
Secretario de Comunicaciones

Departamento de Departamento Departamento de
Encaminamiento (e Inspeccidn e
yPersonal  Comunicaciones  Informes

Esta divisién es
completamente
responsable del
establecimiento de la
organizacién.

Departamento de
Encaminamiento y Personal
- Coantrata miembros de
personal aptos Y les asigna su
puesto en forma apropiada,
para beneficio de la persona y
de la organizacion. Se encarga
de que el personal nuevo y el
existente estén entrenados en
sus hats y reciban aprendizaje
para hacer sus trabajos.

Departamento de
Comunicaciones

Desarrolla sistemas estdndar
de comunicacién y se encarga
de que se sigan las rutas
establecidas de comunicacion;
de manera que se manejen
todas las comunicaciones con
rapidez.

Departamento de
Inspeccién e Informes

- Reline y hace con exactitud
las gréficas de las estadisticas
de la organizacién ara que las
usen los ejecutivos.

Mantiene un alto nivel de
conducta ética en el personal.
Inspecciona las actividades de
la organizacion para que se
detecte cualquier dificultad que
inhiba la expansion y se
informe de ella al ejecutivo
apropiado para que se resuelva
de inmediato.

Director
Ejecutivo
Secretario Ejecutivo
(e Ia Organizacion
Divisian de Calificaciones
Divisidn de Diseminacin Divisidn de Tesoreria Divisidn de Produccion Division 5 Divisidn Piblica
Division 2 Division 3 Division 4 Secretario de Calificaciones Divisidon 6
Secretario de Diseminacidn Secretario de Tesorerfa Secretario de Produccidn Secretario Piblico
Departamento | Departamento Ileuarllamenllp e
Deparamento dq Departamento | Departamento Departamento | Departamento (Departamento de Departamento de| Departamento | Departamento ,ﬂﬂ, , ,[]P ['ENIFFH.C'"" Departamento d¢ Departamento | Deparlamento
Promociony | de ._“'{ de de Regisiros, Bienes Servicios de e e LA ormacion | de e
Marketing | Publicaciones | Regisiracidn Ingreso | Desembolsos |y Materfales Produccidn | Actividad | Produccidn Esta divisién se encarga de al Piblico | Distribucidn Eito

Esta divisién hace que los
productos y servicios de la
organizacién se conozcan y
que haya una amplia
demanda por ellos,
creando asi una gran
cantidad de personas que
los esté obteniendo.

Departamento de
Promocién y Marketing

- Envia informacién por correo,
revistas y otros tipos de
publicidad para informar al
publico de los servicios y
productos de la organizacion, y
de los materiales publicados
que ofrece, de manera que se
les adquiera en cantidad viable.

Departamento de
Publicaciones

- Mantiene unas existencias
adecuadas de todos los
materiales publicados, de forma
que estén disponibles con
facilidad para la venta, y los
entrega de inmediato a las
personas que los compran.

Departamento de Ventas
- Establece contacto con las
personas que han expresado
interés en los productos de la
organizacion para que los
adquieran. Mnatiene registros
exactos de las personas que
antes recibieron servicio u
obtuvieron productos de la
organizacion y mantiene
correspondencia con ellos de
manera que puedan adquirir
mds productos y servicios.

Esta divisi6n maneja los
asuntos financieros, bienes
y suministros de la
organizacién de modo que
se cuide por completo sus
estructura fisica,
permitiéndole producir sus
productos, entregar sus
servicios y permanecer
solvente,

Departamento de Ingreso

- Maneja los fondos que recibe
como intercambio por los
productos de la organizacion,
de manera que se registren de
forma apropiada. Lleva carpetas
de cuentas con exactitud y
recauda todo el dinero que se
deba a la organizacion.

Departamento de
Desembolsos

- Desembolsa el dinero para
compras, pagos de facturas y
néminas del personal, de forma
que la organizacion cumpla con
sus obligaciones financiera y las
demds divisiones tengan los
medios para producir sus
productos.

Departamento de
Registros, Bienes y
Materiales

- Se ocupa de los suministros
de la organizacién, lleva
registros precisos de todas las
transacciones financieras, hace
la contabilidad necesaria y los
informes financieros necesarios,
y preserva los bienes y

Esta divisién proporciona
productos y servicios de
excelente calidad, y sin
demoras a su publico.

Departamento de Servicios
de Produccién

- Sirve a la divisién al predecir
qué medios se necesitan para
producir, y se encarga de que
lleguen a tiempo para que se
pueda llevar a cabo la
produccién, y planifica la
produccion para lograr la
maxima eficiencia y servicio al
publico.

Departamento de Actividad
- Prepara los recursos
necesarios para producir los
productos de la organizacién y
entregarlos.

Departamento de
Produccién

- Produce el producto de la
organizacion y entrega sus
servicios con rapidez, en
grandes cantidades y con
excelente calidad, de manera
que la gente esté satisfecha
con los resultados.

que cada producto que
sale de la organizacién
tenga el nivel esperado de
calidad.

Departamento de
Examenes

- Examina la validez y
correccion de los productos,
pasdndolos a Revisidn o
Certificacion de manera que
todo producto se certifique, o
se corrija de modo que pueda
certificarse.

Departamento de Revisién
- Revisa el producto de la
organizacion para aislar las
causas de la aparicidn de
cualquier nivel de calidad
menor que el aceptable.
También revisa las acciones del
persona Y las corrige cuando
sea necesario, de manera que
se aplique la tecnologfa y la
politica con excelentes
resultados. Se ocupa del
personal como individuos de
manera que lleguen a
entrenarse por completo en
todos los aspectos de sus
trabajos, en la politica y la
tecnologfa de la organizacidn, y
se conviertan en miembros del
grupo competentes y que
contribuyan.

Departamento de
Certificacién y Premios

- Emite y registra testificaciones
validas de destreza y mérito
merecidas, logradas y ganadas.
Estd atento a cualquier

Esta divisién, a través de
todas sus actividades, hace
que se conozcan y
distribuyan los servicios y
productos de la
organizacién al pudblico en
general,

Departamento de
Informacién al Pablico

- Se asegura de que la
apariencia de la organizacion y
de su personal sea excelente.
Hace que la organizacion y sus
productos y servicios sean bien
conocidos en la comunidad.

Departamento de
Distribucién

- Establece y crea centros de
distribucién productivos fuera
de la organizacion, que ofrecen
los servicios y productos de la
organizacion al publico nuevo.

Departamento de Exito

- Registra y hace que se
conozcan ampliamente entre el
publico los éxitos de las
actividades de la organizacidn y
sus productos.

feservas. miembro del personal que haya
salido mal en cuanto a su
entrenamiento y se asegura de
que se le corrija.
2018. Todos los derechos reservados. Prohibida la reproduccién parcial o total de la presente obra sin el permiso de su propietario. 51



VACONALOS CON D!
Y AYODALOS A CRECER SIN INFECCIONES.

CONTACTA CON TU
ORGANIZACION
MAS CERCANA

" H!]HH[[I HUBAARD

DESCUBRE LOS PASOS EXACTOS
PARA UNA VIDA MEJOR

Aqui se encuentran los avances sensacionales
de Scientology que millones de personas han
utilizado para resolver las situaciones con
precision y prosperar verdaderamente en la
vida. Cuando sabes y aplicas los datos de este
curso, puedes resolver cualquier mala situacion
y fortalecer todaslas que son positivas.
Formulas parala Vida

Nl -
v COMO TIIAR Y

PREVIENE y
. EDEMA MALIGNO |
- CARBON SINTOMA'nco 4
« HEPATITIS NECROTICA lNFECCIOSA
« ENTEROTOXEMIA
« GANGRENA GASEOSA
- NEUMONIA ENZOOTICA

Denkabac 8

o *

HAZ REALIDAD TUS SUENOS

Cuando sabes los principios de Scientology para
fijar y alcanzar metas, puedes hacer realidad
hasta tus suefios mds extravagantes. Con las
herramientas que aprenderds en este curso
puedes formular, planificar y alcanzar metas
que previamente eran s6lo un suefio.

Como Fijar y Lograr Tus Metas

i LABORATORIOS TORNEL SA @LABTORNEI
SAGARPA: B-1069-014

NAV. 14 DE MAYO RO, 120 €04 3

v

WWW.TORNEL.COM

CURSOS RECOMENDADOS

ESTUDIALOS

EL PODER DE ORGANIZARES TUYO
Con los avances sensaciones de Scientology,
puedes alcanzar tus objetivos con velocidad

y facilidad. Cuando conoces y usas las leyes
naturales y las herramientas que contiene este
curso, puedes organizar con éxito cualquier
actividad para eliminar la confusion, asegurar
la estabilidad y alcanzar tus objetivos.
Herramientas de Scientology

para Organizarse para el Exito

Bramadero

COMPARTIENDO

su EXITO
o

DOMINA LAS DESTREZAS DEL
LIDERAZGO

Aqui se encuentran los avances sensacionales
de Scientology que muestran lo que necesitas
para ser realmente un lider, de forma que
puedas dirigir a otros con confianza. Armado
con este conocimiento, puedes generar
respeto y cooperacion de aquellos de los

que estds encargado y ayudar a aquellos que
verdaderamente te importan.

Herramientas de Scientology

para un Liderazgo Efectivo

ORGANIZACIONES DE SCIENTOLOGY EN MEXICO

CENTRO HISTORICO - CD. DE MEXICO Tel: (52-55) - 5211-5004

MANACAR - CD. DE MEXICO Tel: (52-55) - 5530-6150 y 4444-3315

SAN ANGEL - CD. DE MEXICO Tel: 52-5661 5000

i1

POLANCO - CD. DE MEXICO Tel: +52 55-2563-9931

COL. LA PAZ - PUEBLA Tel: 222-889-8202

GUADALAJARA, JALISCO Tel: 52 331 204 0668




FORMULA
MEJORADA.
USALAEN

CUALQUIER
TEMPORADA

SAL Mit}eralizada
CON FOSFORO

| BENEFICIOS

Aumenta el peso al destete

Aumenta el porcentaje de vacas prefiadas
Disminuye el intervalo entre partos

Disminuye las retenciones placentarias
Dismunuye los partos distocicos

Disminuye el porcentaje de mortandad al destete
Disminuye el porcentaje de abortos

Disminuye el porcentaje de metritis postparto

Sk VSR TSP RE—

ANIMALES Y PLANTAS MAS SANOS

Y MAS PRODUCTIVOS

ol

UNA SOLA SALUD

Todos protegidos

CARAPALAE
".
FREASITOS

INTESTMALES

Exclusivo comprimido masticable que protege a los perros de los parasitos
externos e internos mas frecuentes protegiendo asi a toda la familia.

-
s— E - Proteccién rapida confra pulgas y garrapatas que fransmiten: ehrlichiosis y borreliosis
u Ll (enfermedad de Lyme), entre otras.
- Prevencion contra el gusano del corazon.
. Control de los pardsitos internos més comunes: ascdaridos, anquilostomas y tricaridos.
- Facilidad de administracién gracias a su alta palatabilidad.
- Prevencion segura cada mes para fodas las razas de perros.

La innovacién que combina el Afoxolaner, molécula de nueva generacion,

y la Milbemicina Oxima.
—_
USO VETERINARIO / SU VENTA REQUIERE RECETA MEDICA o~

CONSULTE AL MEDICO VETERINARIO L L L et sl privnauorLirensd oem
MX-SPE-320-17 / MERIAL DE MEXICO S.A. DE CV. b

REG. SAGARPA: Q-6407-170 HORARIO DE ATENCION: Lunes a Jueves 8:00 am - 1:00 pm y 2:00 pm - 5:30 pm
Viernes: 8:00 am - 2:00 pm
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