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Select Training vende 156 inmuebles en

menos de una semana y 481 en menos de
45 dias en 2024

AGENCIAS
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936 inmuebles vendidos en 2024

156 en menos de una semana (16,67 %)
481 en menos de 45 dias (51,39%)

Mas de un afio

87 inmuebles (9,29%) Menos de una semana
877,71 dias tiempo medio _\ 156 inmuebles (16,67%)
Menos de un aio -0,47 dias tiempo medio
77 inmuebles (8,23%) \
258,26 dias tiempo medio

Vlenos de un semestre S E L C T
132 inmuebles (14,1%) —— TRAINING
25,24 dias tiempo medio
,‘ Menos de 45 dias
N

325 inmuebles (34,72%)
22,33 dias tiempo medio

Menos de un trimestre
159 inmuebles (16,99%)
66,01 dias tiempo medio


https://tinyurl.com/2ar6ukgv

El grupo de Consultores Patrimoniales SELECT TRAINING se consolida
en 2024 como un referente del sector inmobiliario, gracias a su
innovadora metodologia de Venta Azul que aprovecha la era digital
para reducir hasta un 90% los plazos de venta de los inmuebles. Una
constante formacion para ser siempre los primeros en aprovechar las
nuevas tecnologias que van surgiendo cada dia, es lo que ha permitido
al grupo liderar el mercado y abrir nuevas oportunidades en un entorno
altamente competitivo.

En su tercer ano de operaciones, la empresa ha alcanzado cifras que
destacan tanto a nivel nacional como internacional:

2.560 viviendas vendidas en sus tres primeros anos de actividad.

936 viviendas vendidas en 2024, incluyendo logros extraordinarios
como la venta de 156 inmuebles en menos de una semana y 481
propiedades en menos de 45 dias.

Estos resultados excepcionales superan ampliamente los estandares
tradicionales del sector. Segun palabras de José Luis Jimeno,
presidente del grupo, la clave del éxito radica en la implementacion de
la metodologia de Venta Azul, un enfoque que aprovecha la era digital
para agilizar los prZ)cesos, reduciendo asi exponencialmente los plazos
de venta.

Innovacién y adaptacion constante: pilares del éxito

SELECT TRAINING ha demostrado que la adaptacion a las nuevas
tecnologias no es una opciodn, sino una necesidad para liderar en la era
digital. Entre las claves de su éxito destacan:

Atencion online personalizada: Los clientes son atendidos a través de
videollamadas, lo que permite ofrecer un servicio rapido y eficiente sin
necesidad de desplazamientos.



Visitas virtuales inmersivas: Gracias a lo ultimo en tecnologias
inmersivas, los compradores pueden caminar por dentro de las viviendas
como si alli estuvieran, explorando cada rincon del inmueble desde
cualquier lugar del mundo. Esta tecnologia es especialmente
interesante para vender segundas viviendas, donde los clientes que nos
[laman preguntando por una vivienda, suelen encontrarse no solo en
otras ciudades, sino incluso desde otros paises.

Uso avanzado de inteligencia artificial: Herramientas que permiten
vaciar digitalmente las viviendas de muebles, obtener medidas precisas
y personalizar la experiencia del comprador, logrando asi una mayor
conexion emocional con el inmueble.

Con una presencia destacada en la costa de Levante, Madrid, Cataluna,
Baleares y Andalucia, SELECT TRAINING ha logrado captar la atencion
de clientes nacionales y europeos, atraidos por la calidad y rapidez en
sus procesos de venta.

Un compromiso con la excelencia

La metodologia de Venta Azul no solo ha permitido a SELECT TRAINING
reducir los tiempos de venta hasta una décima parte de los requeridos
por las inmobiliarias tradicionales, sino también elevar los estandares de
calidad en la atencion al cliente y en la presentacion de los inmuebles.
Esta combinacion de experiencia acumulada, innovacion y excelencia
posiciona al grupo como un referente indiscutible en el sector.

Con una apuesta decidida por la innovacion tecnoldgica, SELECT
TRAINING reafirma su compromiso con el futuro del sector inmobiliario,
demostrando que la combinacion de formacion y tecnologia es la clave
para liderar en un mercado altamente competitivo y en constante
evolucion.

Contacto para prensa:

[joseluis@jimeno.es]
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