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El sector inmobiliario se reinventa para
vender viviendas sin peligro de contagio

» Notegés Consulting entrega a los profesionales que trabajan con su CRM una nueva
herramienta que permite reunirse por videoconferencia con compradores dentro de la
realidad virtual
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Notegés Consulting entrega a los profesionales que trabajan con su
CRM una nueva herramienta que permite reunirse por
videoconferencia con compradores dentro de la realidad virtual

SEVILLA, 13 (EUROPA PRESS)

Son muchos los propietarios que a pesar de necesitar vender su
vivienda ponen reparos cuando los agentes inmobiliarios quieren
visitarlas con potenciales compradores por miedo a que el Covid-19
entre en casa, especialmente cuando viven personas mayores con
ellos pues con cada visita que se hace al inmueble se puede poner
en riesgo la vida de éstos.

Frente a esta logica preocupacion, el departamento de ingenieria
de Notegés Consulting ha desarrollado una solucioén tecnologica
para los profesionales inmobiliarios que trabajan con su CRM. Asi,
desde este martes podran enviar un enlace a sus clientes para verse
por videoconferencia dentro de la realidad virtual del inmueble.



De esta forma, el recorrido que el agente inmobiliario realice en su
dispositivo se ira reproduciendo en tiempo real en el del cliente
mientras le va explicando los argumentos de por qué esa es la
vivienda que les conviene.

Asiy con la vistita virtual acompanada (VVA), los propietarios
evitaran decenas de visitas potencialmente peligrosas al tiempo
que los compradores, reducen exponencialmente el tiempo que
necesitan para localizar su vivienda al serles mostrada previamente
de forma virtual, visitando in situ solamente la adecuada, aquella
que finalmente van a compratr.

Con esta nueva herramienta sumada a la sala privada de
videoconferencia que cada profesional tiene dentro del CRM para
reunirse con sus clientes, asi como la firma digital para formalizar
contratos de compraventa, alquileres o cualquier otro documento,
completan el proceso global de comercializacion de un inmueble
incluso en pleno confinamiento como ya hicieron en el pasado
trimestre.

La asociacion Club Notegés cuenta con 216 oficinas repartidas por
todo el pais y desde las que operan 783 profesionales. En los ultimos
nueve anos han vendido 49.756 inmuebles, uno cada 22 minutos,
convirtiéndose en una de las principales fuerzas de ventas del pais
gracias a la aplicacion de alta tecnologia inmobiliaria combinada
con mucha formacion y el mayor Big Data del sector inmobiliario,
pudiendo valorar las viviendas con los datos reales de inmuebles
vendidos, en lugar de los datos de los portales inmobiliarios que no
reflejan mas que las expectativas de precio de los propietarios,
cuando los ponen a la venta.



Club Notegés esta respaldada por Notegés Consulting, division
especializada en desarrollar modelos de negocio de alto
rendimiento para el sector inmobiliario a través de la inteligencia
predictiva, inteligencia artificial, BigData, formacion y tecnologia
de ultima generacion.
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